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SUMMARY OF THE PROSPECTUS

Summaries are made up of disclosure requirements known as elements (“Elements”). These Elements are
numbered in Sections A — E (A.1 - E.7). This summary contains all the Elements required to be included in a
summary for this type of security and issuer. Because some Elements are not required to be addressed,
there may be gaps in the numbering sequence of the Elements. Even though an Element may be required
to be inserted in the summary because of the type of security and issuer, it is possible that no relevant
information can be given regarding the Element. In such cases, the summary includes a short description of
the Element with the words “Not applicable ”.

SECTION A - INTRODUCTION AND WARNINGS

A1 Warnings. This summary should be read as an introduction to this
prospectus.

The investor should base any decision to invest in the securities
at hand on the review of this prospectus as a whole.

In case a claim relating to the information contained in this
prospectus is brought before a court, the plaintiff investor
might, under the national legislation of the member states of
the European Economic Area (the “EEA"), have to bear the
costs of translating this prospectus before the legal
proceedings are initiated.

Those persons who have assumed responsibility for the
summary, including the translations thereof, or who have
caused its publication (von denen der Erlass ausgeht), can be
held liable but only if this summary is misleading, inaccurate or
inconsistent when read together with the other parts of this
prospectus or if it does not provide, when read together with
the other parts of this prospectus, all necessary key
information.

JOST Werke AG, Germany (the “"Company”, and, together
with its consolidated subsidiaries, “we”, “us”, “our”, “our
Group”, “the Group”, the “JOST Group”, or “JOST"),
together with Deutsche Bank Aktiengesellschaft, Frankfurt am
Main, Germany (“Deutsche Bank"), J.P. Morgan Securities plc,
London, United Kingdom (“J.P. Morgan”), COMMERZBANK
Aktiengesellschaft, Frankfurt am Main, Germany
("COMMERZBANK", and together with Deutsche Bank and
J.P. Morgan, the “Joint Global Coordinators”), BNP
PARIBAS, Paris, France (“BNP PARIBAS", and together with
the Joint Global Coordinators, the “Joint Bookrunners” or
“Underwriters”), have assumed responsibility for the content
of this summary and its German translation pursuant to
Section 5 paragraph 2b No. 4 of the German Securities
Prospectus Act (Wertpapierprospektgesetz).

A.2 Information regarding the Not applicable. Consent by the Company to the use of this
subsequent use of the prospectus for a subsequent resale or final placement of the
prospectus. Company’s shares by financial intermediaries has not been

granted.

SECTION B - ISSUER

B.1 Legal and commercial name. The Company’s legal name is “JOST Werke AG". The Group
primarily operates under the commercial name “JOST".

B.2 Domicile, legal form, legislation The Company has its registered seat in Neu-lsenburg and its

under which the issuer operates, business address at Siemensstralde 2, 63263 Neu-Isenburg,

country of incorporation. Germany, and is registered with the commercial register

(Handelsregister) at the local court (Amtsgericht) of Offenbach
am Main, Germany (the “Commercial Register”), under

S-1




B.3

Current operations and principal
business activities and principal
markets in which the issuer
competes.

number HRB 50149. The Company is a German stock
corporation (Aktiengesellschaft) incorporated in Germany and
governed by German law.

We believe we are a leading global producer and supplier of
safety-critical truck and trailer components with a portfolio of
well-recognized brands built around our core brand “JOST".
Our global leadership position is driven by the strength of our
brands, which include the market-leading names of Rockinger,
TRIDEC and Edbro, by our long-standing client relationships
serviced through our global distribution network as well as by
our efficient and asset-light business model.

We follow a system approach by categorizing our products in
three systems: Maneuvering (focusing on truck and trailer axles
and forced steering), Vehicle Interface (focusing on products
required to operate a commercial vehicle combination of trucks
and trailers) and Handling solutions (including, among others,
our container technology and hydraulic cylinders products). In
2016, excluding sales revenues of €29.1 million in 2016 from
the Brazilian joint venture, in which we held an equity interest
of 49% as of December 31, 2016 (the “Brazilian JV
Company”), our Vehicle Interface products, Maneuvering
products and Handling solutions products contributed
approximately 74%, 16% and 10%, respectively, to our sales
revenues. Our core products are fifth wheels and landing gears,
which accounted for approximately 64% of our total sales
(excluding the Brazilian JV Company sales) in 2016. In the same
year, we had a global market share of 54% for fifth wheels and
of 56% for landing gears in terms of sales revenues (including
the Brazilian JV Company) (Source: Roland Berger 2017). We
believe that our respective market shares for our core products
(fifth wheels and landing gears) are approximately three times
larger than our closest competitors.

We serve the truck and trailer industry on a global basis. In
particular, we supply components to truck and trailer original
equipment manufacturers ("OEMs”) through our global
distribution network, providing parts to OEMs in the first-fit
business and the aftermarket. In addition, we serve the
independent aftermarket as well as small fleets and end users
through wholesale organizations. We classify all sales of
components not directly delivered to first-fit OEM production as
trading activities. We supply trading parts to large OEM
aftermarket organizations as well as parts delivered to
wholesale organizations and then on-sold by the wholesale
organization to smaller OEMs, fleets or other end users. In
2016, our first-fit OEM business contributed approximately 75%
to our sales revenues (excluding the Brazilian JV Company) and
our aftermarket/trading activities contributed approximately
25%. Over the years, we have established strong relationships
with our customers. For example, customer relationships with a
key group of our customers representing approximately 45% of
our sales revenues in 2016 (including the Brazilian JV Company)
have been in place for, on average, 33 years. However, none of
our customers accounted for more than 8% of our sales
revenues in 2016 due to our highly diversified customer base.

We believe we are one of the most geographically diversified
manufacturers and suppliers of truck and trailer components
and systems in the world. We have built a particularly strong
footprint in the European market, which is home to many
leading global truck OEMSs. In addition, we entered the North
American fifth wheel market in 2001 and have since managed
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to build strong relationships with leading truck OEMs with the
aim of expanding our presence in the North American market.
We also have an established and growing footprint in key
emerging markets, including Russia, China and India as well as
Brazil, where we produce and market our products through our
Brazilian JV Company. In particular, we have a long track record
of supplying products to the Asian market, initially through our
European operations and subsequently through our local
production in China, which commenced in 1991. Through our
Chinese production, we expanded our penetration of the Asian
market. As of the date of this prospectus, we count essentially
all major Asian truck and trailer OEMs among our customers. In
2016, the split of our sales revenues by destination (excluding
the Brazilian JV Company) was 59% in Europe, 23% in Asia,
Pacific and Africa (“APA") and 18% in North America. If we
take into account the sales revenues of our Brazilian JV
Company, which is accounted for at equity under International
Financial Reporting Standards (“IFRS”) as adopted by the
European Union (“EU"), the split of our sales revenues by
destination would be 56% in Europe, 22% in APA, 17% in
North America and 5% in Brazil (including 100% of sales
revenues generated by the Brazilian JV Company, in which we
own 49%). In the same year, the split of our sales revenues by
origin (excluding the Brazilian JV Company) was 66% in Europe,
16% in APA and 17% in North America.

With our 17 production facilities (including the Brazilian JV
Company) in 13 countries across five continents, we operate an
efficient global production platform consisting of product-
specific master plants and low-cost intercompany supply plants.
We focus on modular product design, supply chain efficiency
and higher value-add rather than asset-heavy production
processes which allows us to optimize the flexibility of our
production, in order to quickly react on emerging market
dynamics and ultimately to support our financial performance.
We have optimized our value chain through low-cost-country
sourcing and commodity management measures, efficient
logistics and tailored sales activities.

Since the early 1960s, we have grown mainly organically by
establishing regional subsidiaries across Europe as well as in
Asia, North America and Africa. In addition, we have expanded
our footprint through our Brazilian JV Company, thereby gaining
access to the South American market. More recently, we have
grown through acquisitions which included the acquisition of
Rockinger, TRIDEC, Edbro and Mercedes-Benz
TrailerAxleSystems (“MBTAS"”). Throughout the years, our
formerly family-run enterprise has evolved into a globally
operating enterprise, and we are regularly assessing further
opportunities to expand our global footprint.

Our Competitive Strengths

We believe that our business is characterized by the following
competitive strengths:

e \We believe we are a global market leader for our core
products with strong brands in a market with high barriers to
entry.

e \We have an attractive growth profile.

e We are a focused player with a global distribution network
and long-standing relationships with a diversified customer
base.

e We have a highly efficient and flexible production platform.

S-3




B.4a

Most significant recent trends
affecting the issuer and the
industry in which it operates.

e We have an industry leading performance and cash
generation.

e \We have an experienced management team with an
excellent track record of profitable organic and inorganic
growth.

Our Strategy

Our strategy is geared to grow our business sustainably and to
achieve above-market revenue growth, as well as strong
profitability and cash flow. We aim to achieve this objective by
pursuing the following strategies:

e Increase the content value per vehicle through product
innovations.

e Growth initiatives in attractive markets through specific
product and geographical expansion, such as focus on trailer
axle systems, hydraulic systems and efficiency enhancing
products as well as on the fifth wheel business in the
United States of America (“United States” or “U.S.”) and
addressing demand in China which we expect to further
increase.

e We seek to exploit our profitability improvements by further
optimizing processes across all functional areas, strictly
controlling and managing our costs and even further reduce
our fixed and variable costs, in order to increase our
operating profit margins and cash flows in all of our
business units.

The global truck and trailer industry is focused on designing,
developing, manufacturing, selling and servicing medium and
heavy-duty commercial vehicles. The development of the truck
and trailer component market is strongly influenced by the
developments in and related to the truck and trailer market and
its characteristics, macroeconomic indicators such as economic
growth and population growth and by the regulation of trucks
and trailers on a local, national and international level. Global
production of medium- and heavy-duty trucks amounted to
approximately 2.77 million units in 2016 with expected growth
of approximately 3% per year until the end of 2021. The global
production of medium- and heavy-duty commercial vehicle
trailers is estimated at approximately 1.12 million units in 2016
with expected growth of approximately 3% per year until 2021
(Source: Roland Berger 2017).

The Group's key markets are expected to demonstrate positive
real gross domestic product (“GDP"”) growth between 2017
and 2021, with more mature markets expected to demonstrate
stable GDP growth ranging from 1.4% per year in Western
Europe to 1.9% per year in North America while Brazil and
Eastern Europe are expected to grow at 3.1% per year and
2.8% per year, respectively, over the same period (Source:
Roland Berger 2017). The highest growth is expected in India
and China, with India expected to grow by 7.0% per year
between 2017 and 2021, while China is expected to grow by
5.7% per year (Source: Roland Berger 2017).

This positive GDP outlook is also supported by the latest
business climate indicators. As of 2017, the business climate
index for North America, Europe and Asia-Pacific was above the
long-term average levels (Source: Roland Berger 2017). Strong
business confidence has a positive effect on the demand for
trucks and trailers, given the long utilization cycles of trucks and
trailers.
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B.5

B.6

Description of the Group and the
issuer’s position within the

Group.

Population growth has an indirect impact on the market
demand for trucks and trailers through the effects on overall
economic development. Population is expected to grow in most
of the regions in which we operate.

Many countries have launched initiatives and enacted
regulations to limit emission levels of medium and heavy-duty
trucks. The United States have already communicated its future
targets while the EU is expected to follow in the near term.
Although the United States’ climate change policy under the
current administration is uncertain, carbon dioxide emission
targets are expected to be in place for most of the world's
major truck markets by 2020. These tightening emission
standards and fiscal penalties for operating older (less
environment-friendly) trucks support demand for new trucks,
and thereby support demand for our products.

The Company is the parent company of our Group and the sole
shareholder of Jasione GmbH, which in turn is the sole
shareholder of JOST-Werke Deutschland GmbH (formerly
known as JOST-Werke GmbH). JOST-Werke Deutschland
GmbH acts as operational management company of our Group.
The Group’s business is primarily conducted by the operating
subsidiaries of JOST-Werke Deutschland GmbH.

The following diagram provides an overview of the Company’s
significant subsidiaries, as of the date of this prospectus. All
shareholdings are 100% unless otherwise indicated:

JOST Werke AG,
Neu-Isenburg, Germany

!

Jasione GmbH,
Neu-Isenburg, Germany

!

|JOST-Werke Deutschland GmbH,|
Neu-Isenburg, Germany

!

Tridec Holdings B.V.,
Son, Netherlands

y
JOST-Werke International 97.36%

i 2.64%
waltung Gmb JOST Hungaria Bt., o

!

Tridec B.V.,
Son, Netherlands

99%

k.

Neu-Isenburg, Germany

Veszprém, Hungary

JOST Polska Sp. Z o0.0.,
Nowa Sol, Poland

JOST International
Corporation,
Grand Haven, USA

JOST (China) Auto

Component Co. Ltd.,

Wuhan, China

100% shareholding unless otherwise indicated

Persons who, directly or
indirectly, have a (notifiable)
interest in the issuer’s capital and

voting rights.

149% JOST Brasil Sistemas
—» Automotivos Ltda.,
Caxias do Sul, Brazil

JOST (S.A.) Pty. Ltd.,
Chloorkop, South Africa

The sole direct shareholder of the Company, Jantinori 2 S.a r.l.
(the “Principal Shareholder”), is itself directly controlled by
Jantinori 1 S.a r.l., which itself is directly controlled by Cintinori
S.a r.l, which itself is directly controlled by Jost-Global & Co
S.C.A. ("Jost-Global”), in each case based on the ownership of
all voting rights and shares in the relevant subsidiary. The sole
general partner of Jost-Global is Jost-Global GP S.a r.l. ("Jost-
Global GP"). As of the date of this prospectus, the following
persons indirectly have a notifiable interest in the Company's
capital and voting rights through their holdings in Jost-Global
and Jost-Global GP:
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Indirect
ownership
as of the
date of this

Indirect shareholding in the Company prospectus’

Different voting rights.

Cinvenfunds? . ... ... ... ... . ... ... ... . ... .... 63.86%
GSCfunds3 ... .. ... .. ... .. .. ... .. ... ... ... 4.25%
Sankaty funds* . ... ... ... 4.25%

NIBC MBF MezzanineIBB.V. . ................. 4.25%
Current and former members of Management

and Supervisory Board, partially through
certain vehicles

Diskus & Langholm S.aarls .......... ... ... ... 18.76%
Yellow Sky Sarle ... ... .. ... 3.84%
Dr. Klaus-PeterBleyer . ............. ... ... ... 0.80%

Sub-Total ........... .. ... ... ... ... .. .. ... 23.40%
Total ....... .. .. ... 100.00%

N —

Numbers might not add up to the total numbers due to rounding.
“Cinven funds” comprises Fourth Cinven Fund (No.1) Limited
Partnership, Fourth Cinven Fund (No.2) Limited Partnership, Fourth
Cinven Fund (No.3 - VCOC) Limited Partnership, Fourth Cinven Fund
(No.4) Limited Partnership, Fourth Cinven Fund (UBTI) Limited
Partnership, Fourth Cinven Fund FCPR, Fourth Cinven Fund Co-
Investment Partnership, and Fourth Cinven (MACIF) Limited
Partnership, each of them being a direct shareholder of Jost-Global
and Jost-Global GP.

“GSC funds” comprises GSC European Mezzanine Luxembourg IV,
S.a rl, GSC European Mezzanine Luxembourg V, S.a r.l, GSC
European Mezzanine Luxembourg VI, S.a r.l, GSC European
Mezzanine Luxembourg VII, S.a r.l., and GSC European Mezzanine
Luxembourg VIII, S.a r.l., each of them being a direct shareholder of
Jost-Global and Jost-Global GP.

“Sankaty funds” comprises Sankaty Credit Opportunities Ill, L.P.,
Sankaty Credit Opportunities 1V, L.P., and Sankaty Credit
Opportunities (Offshore Master) IV, L.P., each of them being a
direct shareholder of Jost-Global and Jost-Global GP.

Lars Brorsen indirectly holds 13.40% and Dirk Schmidt indirectly
holds 5.36% of the common shares in Jost-Global and Jost-Global
GP. Lars Brorsen holds his indirect participation in Jost-Global and
Jost-Global GP through his direct shareholding of 70.00% of the
shares in Langholm GmbH (the remaining 30.00% of the shares in
Langholm GmbH are held by three shareholders each holding
10.00% of the shares in Langholm GmbH); Langholm GmbH in turn
holds 71.43% of the shares in Diskus & Langholm S.a r.l., whereby
the remaining 28.57% of the shares in Diskus & Langholm S.a r.l.
are being held by Dirk Schmidt through his direct shareholding of
100% of the shares in DISKUS Einhundertsechsundachtzigste
Beteiligungs- und Verwaltungs-GmbH.

Alexander Kleinke indirectly holds 2.00% and Dr. Ralf Eichler
indirectly holds 1.84% of the common shares in Jost-Global and
Jost-Global GP. Alexander Kleinke holds his indirect participation in
Jost-Global and Jost-Global GP through his direct shareholding of
100% of the shares in AKGK GmbH, which in turn holds 10.00% of
the shares in Yellow Sky S.a r.l.; Dr. Ralf Eichler holds his indirect
participation in Jost-Global and Jost-Global GP through his direct
shareholding of 100% of the shares in EICOM GmbH, which in turn
holds 10.00% of the shares in Yellow Sky S.a r.l.. The remaining
80% of the shares in Yellow Sky S.a rl. are held by Inventa
(Luxembourg) S.A. as a trustee. Each of Meranti Investments
S.a rl, (sole shareholder: Mr. Frank Bergman) and Centower
Investments S.a r.l., (sole shareholder: Mr. John Dercksen) hold
50% of the shares in Inventa (Luxembourg) S.A.

Not applicable. Each Company’s share carries one vote at the
Company’s shareholders’ meeting. There are no restrictions on
voting rights. All shares have identical voting rights.




B.7

Direct or indirect control over the
issuer and nature of such control.

Selected key historical financial
information.

Apart from the above-mentioned shareholders, the Company is
currently not aware of any shareholders that directly or
indirectly hold 3% or more of the voting rights in the Company.
There are no arrangements known to the Company, the
operation of which may at a subsequent date result in a change
of control of the Company. The management of the Company is
neither under the direction of any other company nor any other
person, in particular on the basis of a domination agreement,
and is not controlled by another company or person.

The financial information contained in the following tables is taken
or derived from our audited consolidated financial statements as
of and for the years ended December 31, 2016, December 31,
2015 and December 31, 2014, our unaudited condensed
consolidated interim financial statements as of and for the
three-month period ended March 31, 2017 (including comparative
financial information as of and for the three-month period ended
March 31, 2016) and our accounting records and internal reporting
system. The audited consolidated financial statements and the
unaudited condensed consolidated interim financial statements
have been prepared in accordance with IFRS. Our historical
results are not necessarily indicative of our future results.

PricewaterhouseCoopers GmbH (formerly
PricewaterhouseCoopers AG) Wirtschaftspriifungsgesellschaft,
Frankfurt am Main, Germany (“PWC”), has audited the
consolidated financial statements as of and for the years ended
December 31, 2016, December 31, 2015 and December 31,
2014 and issued an independent auditor’s report thereon. The
independent auditor's report has been issued without
qualifications. The aforementioned audited consolidated
financial statements and the independent auditor's report
thereon as well as the unaudited condensed consolidated
interim financial statements as of and for the three-month
period ended March 31, 2017 are included in this prospectus.

Where financial data in this prospectus is labeled “audited”,
this means that it has been taken from the audited financial
Sstatements mentioned above. The label “unaudited” is used in
this prospectus to indicate financial data that has not been
taken from the audited financial statements mentioned above
but rather was taken from the unaudited condensed
consolidated interim financial statements as of and for the
three-month period ended March 31, 2017, from our accounting
records, our internal reporting system, or has been calculated
based on financial data from the above-mentioned sources,
including the audited financial statements mentioned above. All
of the financial data presented in this prospectus are shown in
millions of euro (in € million) rounded to one decimal point or
thousands of euro (€ thousand) rounded to the nearest whole
number. Certain financial data (including percentages) in this
prospectus have been rounded according to established
commercial standards, whereby aggregate amounts (sum
totals, sub-totals, differences or amounts put in relation) are
calculated based on the underlying unrounded amounts. As a
result, the aggregate amounts in the tables in this prospectus
may not correspond in all cases to the corresponding rounded
amounts contained in the tables in this prospectus.
Furthermore, in those tables, these rounded figures may not
add up exactly to the totals contained in those tables. With
respect to financial data set out in this prospectus, a dash
(“—") signifies that the relevant figure is not available or equals
zero, while a zero (“0”) signifies that the relevant figure is
available but has been rounded to zero.
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Selected Data from the Consolidated Statement of Income

The following table shows selected financial information from
our consolidated statement of income for the years ended
December 31, 2016, December 31, 2015 and December 31,
2014 as well as for the three-month periods ended March 31,

2017 and March 31, 2016.

Sales revenues

Cost of sales

Gross profit

Selling expenses
Research and
development
expenses
Administrative
expenses
Other income
Other expenses
Share of profit or loss of
equity method
investments

Operating profit
(EBIT)

Financial income
Financial expense

Net finance result

Loss/Profit before
tax

Income taxes

Consolidated net loss/
income for the
period

Noncontrolling
interests

Loss/Profit attributable
to owners of the
parent

Three-month

period ended Year ended
March 31, December 31,
2017 2016 2016 2015 2014
(in € million)
(unaudited) (audited)

180.5 165.5 633.9 649.8 516.3

(129.8) (122.1) (456.1) (485.2) (376.2)

50.7 434 1779 164.6 140.1
(21.0) (19.4) (82.1) (81.00 (1.2)
(2.6) (2.6) (10.7) (9.4) (7.6)
(11.7) (11.8) (54.4) (55.5) (35.6)
1.1 1.1 7.4 7.1 2.9
(1.00 (1.2) (6.3 (2.7) (4.0
0.5 0.3 1.4 1.4 2.7
15.9 98 331 246 974
1.0 0.2 3.9 1.1 4.4
(9.7)  (9.4) (39.1) (76.6) (51.5)
(8.7) (9.2) (35.2) (75.5) (47.1)
7.2 06 (2.1) (50.9) 50.2
(4.2) (23) (13.1) (1.2) (21.9)
3.0 (1.7) (15.2) (52.1) 28.3

- - - - (0.0

3.0 (1.7) (15.2) (52.1) 283

Selected Data from the Consolidated Balance Sheet

The following table shows selected financial information from
our consolidated balance sheet as of December 31, 2016,
December 31, 2015, December 31, 2014 and as of March 31,

2017.
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As of
March 31,
2017

As of December 31,

2016

2015 2014

(in € million)
(audited, unless stated

(unaudited) otherwise)
Assets
Intangible assets . ........ 2549 2615 281.7 309.7
Property, plant, and
equipment ............ 80.1 80.1 8.1 77.6
Further noncurrent assets'’

(unaudited) . ........... 246 242 241 244

Noncurrent assets . ....... 359.6 365.9 391.0 411.7
Inventories . ............. 88.7 904 926 86.6
Trade receivables ........ 117.0 90.1 88.4 776
Cash and cash

equivalents . ........... 575 472 404 429

Further current assets?

(unaudited) ............ 10.1 109 147 109
Currentassets ............ 273.3 2385 236.1 218.0
Assets ................... 6329 604.4 627.0 629.7
Equity and liabilities

Subscribed capital ..... ... 0.0 0.0 0.0 0.0
Capital reserves .. ........ 79.7 79.7 79.7 79.7
Otherreserves .......... (20.5) (22.5) (20.8) (18.5)

Retained earnings
Equity attributable to

(191.6) (194.6) (179.4) (135.0)

owners of the parent . .. (132.4) (137.4) (120.5) (73.8)
Noncontrolling interests . . . - - - -
Equity ................ ... (132.4) (137.4) (120.5) (73.8)
Liabilities to
shareholders .......... 137.8 1325 121.7 186.5
Pension obligations ... .. .. 59.3 60.7 5B3.7 622
Interest-bearing loans and
borrowings . ........... 313.9 314.0 319.7 209.6
Further noncurrent
liabilities® (unaudited) . .. 134.6 1342 134.0 145.5
Noncurrent liabilities . . . . .. 645.5 6414 629.2 603.9
Pensions obligations . . .. .. 1.7 1.7 1.9 1.6
Interest-bearing loans and
borrowings . ........... 6.0 6.0 116 0.4
Trade payables .......... 71.0 577 71.8 593
Further current liabilities*
(unaudited) ............ 41.0 349 330 381
Current liabilities ......... 119.7 1004 1183 995
Equity and liabilities . . . . . . . 6329 604.4 627.0 629.7

1

Includes investments accounted for using the equity method,
deferred tax assets, other noncurrent financial assets, other
noncurrent assets and noncurrent receivables from shareholders.
The condensed consolidated balance sheet as of March 31, 2017
does not contain or separately disclose “noncurrent receivables
from shareholders”.

Includes receivables from income taxes, other current financial
assets, other current assets and current receivables from
shareholders. The condensed consolidated balance sheet as of
March 31, 2017 does not contain or separately disclose “current
receivables from shareholders”.

Includes other provisions, deferred tax liabilities, other noncurrent
financial liabilities and other noncurrent liabilities. The condensed
consolidated balance sheet as of March 31, 2017 does not contain
or separately disclose “other noncurrent financial liabilities”.
Includes other provisions, liabilities from income taxes, other current
financial liabilities and other current liabilities.
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Selected Data from the Consolidated Cash Flow Statement

The following table shows selected financial information from
our consolidated cash flow statement for the years ended
December 31, 2016, December 31, 2015 and December 31,
2014 as well as for the three-month periods ended March 31,

2017 and March 31, 2016.

Loss/Profit before tax

Depreciation, amortization,
impairment losses and reversal
of impairment on noncurrent
assets

Other non-cash expenses

Change in other assets and
liabilities

Income tax payments

Cash flow from operating
activities

Proceeds from sales of intangible
assets
Payments to acquire intangible
assets
Proceeds from sales of property,
plant and equipment
Payments to acquire property,
plant and equipment
Acquisition of subsidiary, net of
cash acquired
Loans granted to related parties . . .
Dividends received
Interests received
Cash flow from investing
activities

Interest payments
Proceeds from short-term
borrowings
Proceeds from long-term
borrowings
Refinancing costs
Repayment of long-term
borrowings
Repayment of short-term
borrowings
Repayment of long-term liabilities
to shareholders
Interest payments to
shareholders
Acquisition of interest in a
subsidiary
Cash flow from financing
activities

Net change in cash and cash
equivalents

Change in cash and cash
equivalents due to exchange
rate movements

Cash and cash equivalents at
January 1

Cash and cash equivalents at
period end

Three-month
period ended Year ended
March 31, December 31,

2017 2016 2016 2015 2014

(in € million)

(unaudited) (audited)

7.2 0.6 (2.1) (50.9) 50.2
109 103 41.3 46.6 (33.7)
5.1 49 205 46.8 41.0
(33 (16.4) 68 19.0 4.1
(2.6) (4.9 (9.9 (189 (8.5)
17.3 (5.5) 56.6 425 53.1
0.0 - - - -
(0.4) (1.00 (6.1) (5.9 (4.0
0.1 0.1 1.4 5.4 -
(38.1)  (5.3) (13.3) (24.4) (15.1)
- - - (3.0) (18.3)

- - - (0.8) (0.3)
0.5 - 0.2 1.5 3.2
0.1 0.1 0.7 0.4 0.4
(2.9) (6.1) (16.1) (26.8) (34.1)
(4.2) (1.0) (16.9) (8.2) (9.4)
- 125 - 105 -

- - - 108.2 -

- (3.8 (3.8) (5.9 -

- - - - (11.7)

- (0.00 (10.5) (0.4) -

- - - (107.2) -

- - (3.0 (15.2) -

- - - - (0.1
(4.2) 7.7 (34.2) (18.2) (21.2)
10.2 (3.8) 6.4 (2.5) (2.1)
0.1 (0.7 04 (00 1.0
472 404 404 429 440
575 358 47.2 404 429

Selected Segment Information

The following table shows selected segment information based
on the three reporting segments APA, Europe and North




America for the years ended December 31, 2016,
December 31, 2015 and December 31, 2014 as well as for the
three-month periods ended March 31, 2017 and March 31,
2016.

Three-

month

period

ended Year ended
March 31, December 31,

2017 2016 2016 2015 2014
(in € million)

(unaudited) (audited)
Sales revenues by origin

(consolidated) ............ 180.5 165.5 633.9 649.8 516.3
thereof: external sales

revenues in APA . ........ 34.8 24.5103.2 98.9 85.9
thereof: external sales

revenues in Europe . ... ... 115.7 110.3 420.9 421.0 336.1
thereof: external sales

revenues in North

America ................ 30.0 30.6 109.8 129.9 94.4

Adjusted EBIT

(consolidated)? . ........... 225 16.8 619 62.2 58.8
thereof: Adjusted EBIT in

APA . 58 4.0 159 14.8 132
thereof: Adjusted EBIT in

Europe ................. 13.1 10.5 35.0 38.0 40.9
thereof: Adjusted EBIT in

North America ........... 31 20 97 79 21
thereof:

Reconciliation/Other? . .. .. 0.5 03 14 14 27

1 Adjusted EBIT is defined as operating profit (EBIT) adjusted for
exceptional items, depreciation and amortization of property, plant
and equipment and intangible assets from the purchase price
allocation (PPA) and impairment and reversal of impairment of
property, plant and equipment and intangible assets from the PPA.
Exceptional items include other non-recurring expenses and
income, which occurred mainly in various IT projects and
acquisitions of the MBTAS business and Edbro business.
Adjustments to operating profit (EBIT) are allocated exclusively to
our European segment. The Company believes that these
adjustments are useful to understand and correctly assess the
ordinary course of business. The following table shows the
reconciliation from (consolidated) operating profit (EBIT) to
(consolidated) Adjusted EBIT.

Three-month
period ended Year ended
March 31, December 31,

2017 2016 2016 2015 2014
(in € million)

(unaudited) (audited)

Operating profit (EBIT) ......... 15.9 9.8 33.1 246 974
Edbro acquisition ............... (0.0) (0.0) (0.8) (0.8) (0.8)
Axle acquisition . ................ - (0.2) (0.3) (2.8) (0.9
IT/ERP project .................. - (0.1 (020 (0.7) (2.7)
IPO .. (0.00 (0.1 (1.1) (2.2) -
Other@ ... .. ... .. ... ... . ... ... (0.2)  (0.2) (1.2) (2.6) (1.6)
Additional depreciation from

PPA (0.6) (0.6) (2.2) (2.4) (2.0
Additional amortization from PPA .. (5.7) (5.7) (23.0) (26.2) (17.5)
Additional impairment from PPA . .. - - - - -
Additional reversal of impairment

fromPPA ... . - - - - 64.0
Adjusted EBIT ............... .. 22.5 16.8 619 62.2 58.8
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Significant changes to the
issuer’s financial condition and
operating results during and
subsequent to the period covered
by the historical key financial
information.

(@) Other mainly consists of financing restructuring costs,
restructuring costs  for operational improvements, T
improvement costs and redundancy payments and consultancy
fees in connection with personnel restructuring.

2 Adjusted EBIT includes share of profit or loss of investments
accounted for using the equity method.

Results of Operations

The following significant changes in the Company'’s results of
operations occurred in the three-month periods ended March 31,
2017 and March 31, 2016 as well as in the years ended
December 31, 2016, December 31, 2015 and December 31,
2014:

Three-month period ended March 31, 2017

Sales revenues increased by €15.0 million, or 9.1%, to
€180.5 million in the three-month period ended March 31, 2017
from €165.5 million in the three-month period ended March 31,
2016. The increase in sales revenues resulted mainly from an
increase in sales revenues in China due to strong demand for fifth
wheels after legislation changes, including new emission
regulations, which led to prebuy effects, partially offset by lower
sales revenues in North America due to a slowdown in the truck
market which resulted in a lower demand for fifth-wheels.

External sales revenues in APA increased by €10.3 million, or
41.8%, to €34.8 million in the three-month period ended
March 31, 2017 from €24.5 million in the three-month period
ended March 31, 2016 primarily due to an increase in sales
revenues in China due to strong demand for fifth wheels after
legislation changes, including new emission regulations, which
led to prebuy effects. External sales revenues in Europe
increased by €5.3 million, or 4.8%, to €115.7 million in the
three-month period ended March 31, 2017 from €110.3 million
in the three-month period ended March 31, 2016 primarily due
to additional working days in many countries in Europe. External
sales revenues in North America decreased by €0.6 million, or
1.9%, to €30.0 million in the three-month period ended
March 31, 2017 from €30.6 million in the three-month period
ended March 31, 2016 primarily due to a slowdown in the truck
market which led to a lower demand for fifth wheels.

Adjusted EBIT increased by €5.7 million, or 33.8%, to
€22.5 million in the three-month period ended March 31, 2017
from €16.8 million in the three-month period ended March 31,
2016. Adjusted EBIT of €22.5 million in the three-month period
ended March 31, 2017 included a share of profit or loss of
investments accounted for using the equity method in the
amount of €0.5 million.

Adjusted EBIT in APA increased by €1.9 million, or 47.0%, to
€5.8 million in the three-month period ended March 31, 2017
from €4.0 million in the three-month period ended March 31,
2016. Adjusted EBIT in Europe increased by €2.6 million, or
24.4%, to €13.1 million in the three-month period ended
March 31, 2017 from €10.5 million in the three-month period
ended March 31, 2016. Adjusted EBIT in North America
increased by €1.1 million, or 54.1%, to €3.1 million in the
three-month period ended March 31, 2017 from €2.0 million in
the three-month period ended March 31, 2016.

Fiscal Years 2016 and 2015

Sales revenues decreased by €15.9 million, or 2.4%, to
€633.9 million in the year ended December 31, 2016 from
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€649.8 million in the year ended December 31, 2015. The
decrease in sales revenues was primarily due to lower sales
revenues in North America resulting from a slow-down in the
heavy-duty truck market and negative currency translation
effects. This decrease was partially offset by higher sales
revenues in China resulting mostly from additional demand for
our products in anticipation of new regulations recently
introduced in China.

External sales revenues in APA increased by €4.3 million, or
4.4%, to €103.2 million in the year ended December 31, 2016
from €98.9 million in the year ended December 31, 2015
primarily due to increasing sales in China as well as new
regulations recently introduced in China, which have started to
positively affect external sales revenues in APA in the
fourth quarter of the year ended December 31, 2016. External
sales revenues in Europe remained stable at €420.9 million in
the year ended December 31, 2016 compared to €421.0 million
in the year ended December 31, 2015. Increases in external
sales in Europe due to increased sales of TRIDEC products and
axles were offset by decreasing external sales of hydraulic
products and negative currency translation effects. External
sales revenues in North America decreased by €20.2 million, or
15.5%, to €109.8 million in the year ended December 31, 2016
from €129.9 million in the year ended December 31, 2015
primarily due to negative currency translation effects and a
slow-down in the heavy-duty truck market leading to a
decreasing demand for fifth wheels.

Adjusted EBIT decreased slightly by €0.3 million, or 0.4%, to
€61.9 million in the year ended December 31, 2016 from
€62.2 million in the year ended December 31, 2015. The
decrease in Adjusted EBIT was primarily due to foreign
exchange related losses and investments in the MBTAS and
Edbro businesses, leading to higher depreciation of property,
plant and equipment. The decrease in Adjusted EBIT was
partially offset by higher operating profit. Adjusted EBIT of
€61.9 million in the year ended December 31, 2016 included a
share of profit or loss of investments accounted for using the
equity method in the amount of €1.4 million.

Adjusted EBIT in APA increased by €1.1 million, or 7.2%, to
€15.9 million in the year ended December 31, 2016 from
€14.8 million in the year ended December 31, 2015. Adjusted
EBIT in Europe decreased by €3.1 million, or 8.0%, to
€35.0 million in the year ended December 31, 2016 from
€38.0 million in the year ended December 31, 2015. Adjusted
EBIT in North America increased by €1.8 million, or 22.3%, to
€9.7 million in the year ended December 31, 2016 from
€7.9 million in the year ended December 31, 2015.

Fiscal Years 2015 and 2014

Sales revenues increased by €133.5 million, or 25.9%, to
€649.8 million in the year ended December 31, 2015 from
€516.3 million in the year ended December 31, 2014. The
increase in sales revenues resulted mainly from the acquisition
of the MBTAS business in December 2014. Assuming that the
MBTAS acquisition had been completed on January 1, 2014,
sales revenues would have been €74.1 million higher in 2014.
In addition, we benefited from growth across all regions and
positive currency translation effects, in particular due to the
U.S. dollar appreciating against the euro. The increase was
partially offset by decreasing sales revenues for draw bar trailer
parts.
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External sales revenues in APA increased by €13.0 million, or
15.2%, to €98.9 million in the year ended December 31, 2015
from €85.9 million in the year ended December 31, 2014
primarily due to growth in China and India, which was partially
offset by decreasing sales revenues in Australia and South
Africa. External sales revenues in Europe increased by
€84.9 million, or 25.3%, to €421.0 million in the year ended
December 31, 2015 from €336.1 million in the year ended
December 31, 2014 primarily as a result of the acquisition of
the MBTAS business in December 2014, whose results of
operations were consolidated beginning in the year ended
December 31, 2015. This increase in external sales revenues in
Europe was partially offset by decreasing sales revenues in
Russia. External sales revenues in North America increased by
€35.5 million, or 37.7%, to €129.9 million in the year ended
December 31, 2015 from €94.4 million in the year ended
December 31, 2014 primarily due to market share gains,
growing heavy-duty truck production increasing the demand for
fifth wheels and positive currency translation effects.

Adjusted EBIT increased by #£€3.3 million, or 5.7%, to
€62.2 million in the year ended December 31, 2015 from
€58.8 million in the year ended December 31, 2014. The
increase in Adjusted EBIT was primarily due to a sales increase
across all regions with particularly strong growth in North
America as a result of increased truck demand. This increase
was partially offset by decreasing results in our Edbro hydraulic
business. Adjusted EBIT of €62.2 million in the year ended
December 31, 2015 included a share of profit or loss of
investments accounted for using the equity method in the
amount of €1.4 million.

Adjusted EBIT in APA increased by €1.6 million, or 12.2%, to
€14.8 million in the year ended December 31, 2015 from
€13.2 million in the year ended December 31, 2014. Adjusted
EBIT in Europe decreased by €2.9 million, or 7.0%, to
€38.0 million in the year ended December 31, 2015 from
€40.9 million in the year ended December 31, 2014. Adjusted
EBIT in North America increased by €5.9 million, or 281.9%, to
€7.9 million in the year ended December 31, 2015 from
€2.1 million in the year ended December 31, 2014.

Recent Developments

On July 18, 2017, the Company and certain of its subsidiaries
are expected to enter into a facilities agreement in an aggregate
nominal amount of up to €260,000,000 in order to refinance the
Existing Senior Facilities Agreement and provide funds for
general corporate purposes (the “New Senior Facilities
Agreement”) with Bayerische Landesbank, BNP PARIBAS
Fortis S.A/N.V., COMMERZBANK Aktiengesellschaft, DZ Bank
AG Deutsche Zentral-Genossenschaftsbank, Frankfurt am Main,
ING Bank, a branch of ING-DiBa AG and UniCredit Bank AG as
lead arrangers, Commerzbank Finance & Covered Bond S.A. as
agent, as well as other lenders. The proposed repayment of the
Existing Senior Facilities Agreement will be funded partly
through the proceeds from the New Senior Facilities
Agreement, partly through the proceeds from the Private
Placement (as defined below) and partly through cash on
balance sheet. Thus, we expect to be able to reduce our
financing costs, which would further improve our net finance
result beginning in 2017. Pursuant to this refinancing, our net
finance costs are expected to decrease for 2017 and continue
to decrease in 2018, and our leverage ratio over the medium
term is expected to be 1.0 — 1.5 times our net financial debt as
divided by our Adjusted EBITDA (excluding potential
acquisitions).
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On July 12, 2017, in anticipation of the expected admission to
trading of the Company's shares on the regulated market
segment (regulierter Markt) of the Frankfurt Stock Exchange
(Frankfurter Wertpapierbérse) and, simultaneously, to the
sub-segment thereof with additional post-admission obligations
(Prime Standard), the Company and the Principal Shareholder,
together with the Joint Bookrunners, initiated a private
placement to certain institutional and other investors that
qualify under available offering exemptions in various
jurisdictions (the "Private Placement”) of the New Shares (as
defined under C.1) and up to 2,915,000 Existing Shares (as
defined under C.1) from the holdings of the Principal
Shareholder (the New Shares (as defined under C.1) and the up
to 2,915,000 Existing Shares (as defined under C.1) from the
holdings of the Principal Shareholder, together, the “Placement
Shares”).

Investors may, in addition to the Placement Shares, be
allocated up to 1,141,000 Company’s shares (the “Over-
Allotment Shares” and together with the Placement Shares,
the "Offered Shares” and each an "“Offered Share"”) as part of
the Private Placement (the “Over-Allotment”). For the purpose
of a potential Over-Allotment, the Stabilization Manager, for the
account of the Underwriters, will be provided with up to
1,141,000 Existing Shares from the holdings of the Principal
Shareholder in the form of a securities loan; the number of
Over-Allotment Shares will not exceed 15% of the Placement
Shares. In addition, the Principal Shareholder has granted the
Underwriters an option to acquire a number of Company’s
shares equal to the borrowed shares at the final placement
price (the “Offer Price”) less agreed commissions (the
“"Greenshoe Option”). The Greenshoe Option will terminate
30 calendar days after commencement of the stock exchange
trading of the Company's shares expected to take place on
July 20, 2017.

On July 12, 2017, the Company and the Principal Shareholder,
together with the Underwriters, set the price range at €25.00 to
€31.00 per Offered Share (the “Price Range”).

The Offer Price and the final number of Company's shares
placed in the Private Placement are expected to be determined
on the basis of the order book prepared during the bookbuilding
process expected to take place in the period from July 12, 2017
to July 19, 2017.

The Company will, at the low end of the Price Range, receive
gross proceeds of €130.0 million and estimated net proceeds of
approximately €118.1 resulting from the sale of the New
Shares (as defined under C.1) (assuming that all New Shares (as
defined under C.1) are placed).

Subject to the Offer Price, the number of New Shares to be
sold in the Private Placement, and therefore to be issued in
connection with the Capital Increase, as well as the number of
Existing Shares to be sold in the Private Placement may be
adjusted. The Company is targeting gross proceeds of at least
€130.0 million from the sale of the New Shares and a free float
of around 50% (assuming no exercise of the Greenshoe Option)
of the Company’s shares upon commencement of trading on
the Frankfurt Stock Exchange (Frankfurter Wertpapierbérse).

The Company intends to use the net proceeds from the Private
Placement (resulting from the sale of the New Shares (as
defined under C.1)) to partially fund the repayment of its
outstanding indebtedness under its Existing Senior Facilities
Agreement as well as for general corporate purposes. The
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B.8

B.9

B.10

B.11

Selected key pro forma financial
information.

Profit forecast or estimate.

Qualifications in the audit report
on the historical financial
information.

Insufficiency of the issuer’s
working capital for its present
requirements.

SECTION C — SECURITIES

C1

C.2
C3

Type and class of the securities
being offered and/or admitted to
trading.

Security identification number.

Currency.

The number of shares issued and
fully paid.

Company anticipates that such use might include, but will not
necessarily be limited to, the geographical expansion of its
existing business, as well as the expansion into new or related
lines of business and selective acquisitions, in each case in
furtherance of its corporate strategy.

Not applicable. No pro forma financial information has been
prepared by the Company.

Not applicable. No profit forecast or estimate is being presented
by the Company.

Not applicable. The independent auditor's reports on the
historical financial information included in this prospectus have
been issued without qualification.

Not applicable. The Company is of the opinion that the Group is
in a position to meet the payment obligations that become due
within at least the next twelve months.

For the purpose of admission to trading on the regulated market
of the Frankfurt Stock Exchange (Frankfurter Wertpapierbdrse)
and the simultaneous admission to the sub-segment of the
regulated market with additional post-admission obligations
(Prime Standard) of the Frankfurt Stock Exchange (Frankfurter
Wertpapierbdrse), this prospectus relates to up to 15,225,000
ordinary bearer shares with no-par value (Stlickaktien), each
with a notional interest in the share capital of the Company of
€1.00 and full dividend rights from January 1, 2017 consisting
of:

e up to 5,200,000 newly issued ordinary bearer shares with
no-par value (Stlickaktien) from a capital increase against
contribution in cash (the “Capital Increase”) expected to be
resolved by an extraordinary shareholders’ meeting on
July 18, 2017 (the “New Shares”); and

e 10,025,000 existing ordinary bearer shares with no par value
(Sttickaktien) from the holdings of the Principal Shareholder
(the “Existing Shares”).

International Securities Identification Number  (ISIN):

DE000JST4000

German Securities Code (Wertpapierkennnummer, WKN): JST
400

Common Code: 164843823
Trading Symbol: JST

Euro.

As of the date of this prospectus, the share capital of the
Company amounts to €10,025,000 and is divided into 10,025,000
ordinary bearer shares with no-par value (Stickaktien). The
extraordinary shareholders’ meeting is expected to resolve on
July 18, 2017 to issue up to 5,200,000 New Shares against
contribution in cash in connection with and for the purposes of
the Private Placement. Upon registration of the Capital Increase
with the Commercial Register, the Company’s outstanding share
capital is expected to amount to up to €15,225,000 and is
expected to be divided into a total number of up to 15,225,000
ordinary bearer shares with no-par value (Stiickaktien). All shares
of the Company issued as of the date of the Prospectus are, and
the New Shares that will be issued prior to commencement of
trading will be fully paid up.
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(o)

C5

C.6

c.7

Notional value.

A description of the rights
attached to the securities.

A description of any restrictions
on the free transferability of the
securities.

Application for admission to
trading on a regulated market
and identity of regulated markets
where the securities are to be
traded.

Dividend policy.

SecTioN D - Risks

D.1

Key risks specific to the issuer
and its industry.

Following the consummation of the Capital Increase and after
the Capital Increase takes effect, the Company's shares will be
represented by one or more global share certificates (the
“Global Share Certificate”), which will be deposited with
Clearstream Banking Aktiengesellschaft, Mergenthalerallee 61,
65760 Eschborn, Germany.

Each Company’s share represents a notional interest of €1.00
in the Company’s share capital.

Each Company’s share carries one vote at the Company’s
shareholders’ meeting. There are no restrictions on voting
rights. The Company's shares carry full dividend rights from
January 1, 2017, i.e., for the full fiscal year 2017 and for all
subsequent fiscal years. In the event of liquidation, any eventual
liquidation proceeds will be distributed to the shareholders in
proportion to their interest in the Company’s share capital.

Not applicable. The Company’s shares are freely transferable in
accordance with the legal requirements for ordinary bearer
shares. Except for the lock-up agreements with the
Underwriters described below under E.5, there are no
restrictions on the transferability of the Company’s shares.

On July 4, 2017, the Company applied for admission of the
Company’s shares to trading on the regulated market segment
(regulierter Markt) of the Frankfurt Stock Exchange (Frankfurter
Wertpapierbdrse) and, simultaneously, to the sub-segment
thereof with additional post-admission obligations (Prime
Standard). The application for admission to trading also includes
the New Shares. The listing approval for the Company's shares
is expected to be granted on or about July 19, 2017. Trading in
the Company's shares on the Frankfurt Stock Exchange
(Frankfurter Wertpapierborse) is planned to commence on
July 20, 2017.

Over the medium term, the Company targets a dividend pay-out
ratio of 35% to 50% of its consolidated net income, and such
pay-out ratio is anticipated to be at the lower end for fiscal year
2017. Any future determination to pay dividends will be made in
accordance with applicable laws and will depend upon, among
other factors, the Company’s results of operations, financial
condition, contractual restrictions and capital requirements. The
Company'’s ability to pay dividends may be limited by the terms
of any existing and future debt or preferred securities.

An investment in the Company’s shares is subject to a number
of risks. Prospective investors should read the entire document
and carefully consider the following risks together with all the
other information contained in this prospectus prior to making
any investment decision regarding the Company’s shares. The
following risks, alone or together with additional risks and
uncertainties not currently known to us, or that we might
currently deem immaterial, could materially adversely affect our
business, financial condition and results of operations. The
market price of the Company’s shares could fall if any or all of
these risks were to materialize, in which case prospective
investors could lose all or part of their investment.

The order in which the following risks are presented is not an
indication of the likelihood of these risks actually materializing,
or their likely significance or degree, or the scope of any
potential harm to our business, financial condition, or results of
operations that might result.
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Risks Related to Our Markets

We are exposed to substantial risks associated with the
performance of the global economy.

Political, social or economic conditions and changes in
countries in which we and our customers operate could
have an adverse impact on our business, financial condition
and results of operations.

We operate in a cyclical industry and our business could be
adversely impacted by periodic downturns in target markets,
in particular within the commercial vehicle industry, and our
production capacities may not meet the actual demand for
our products.

The industry in which we operate is characterized by intense
competition, which could reduce our sales or put continued
pressure on our sales prices.

Consolidation of our competitors or an oversupply in the
market may adversely affect our business, financial
condition and results of operations.

Risks Related to Our Business

We depend on a limited number of large OEM customers.

Shifts in market shares among vehicles or vehicle segments
or shifts away from vehicles for which we supply significant
parts could have a material adverse effect on our
profitability.

We depend on energy prices as well as on a limited number
of key suppliers for certain products, manufacturing
equipment and raw materials and could suffer shortages if
these suppliers were to interrupt their supply or increase
their prices.

We do not control our joint venture.

Products that do not meet customer specifications or that
contain, or are perceived to contain, defects or errors or that
are otherwise incompatible with the intended end use could
impose significant costs on us.

Our business could suffer if the reputation of our brands is
damaged.

Our future business success depends on our ability to
maintain the high quality of our products and processes.

We may be unable to anticipate, respond to, or utilize
changing technologies.

We may be unable to successfully integrate or achieve the
expected benefits from current or future acquisitions or joint
ventures as well as plant openings or relocations.

There is a risk that we may infringe upon intellectual
property rights of third parties.

We are exposed to the risk of product-related crime and
industrial espionage.

We are subject to export controls that could subject us to
liability or impair our ability to compete in international
markets.

We face environmental risks associated with soil, water, or
groundwater contamination and risks related to hazardous
materials.

Our results of operations and financial condition may be
adversely impacted by movements in exchange rates.




D.3 Key risks specific to the
securities.

SEcTION E — OFFER

E.1 The total net proceeds.

Estimate of the total expenses of
the offering and listing, including
estimated expenses charged to
the investor by the issuer.

e Work stoppages or other labor issues at our facilities or at
the facilities of our customers or those in our supply chain
could have a material adverse effect on our business,
especially if we were urged to adopt or negotiate a
collective bargaining agreement providing for higher wages
than currently applied or additional benefits or employment
protection, or as a result of relocations or closures of
production facilities.

Legal, Regulatory and Tax Risks

e Governmental regulations or taxes could increase our costs
and could adversely affect our business and results of
operations.

e \We are exposed to warranty and product liability claims.

e We may be subject to antitrust investigations, the outcome
of which could lead to fines and related damage claims.

e \We are subject to risks from legal, administrative and
arbitration proceedings.

e We could be required to pay additional taxes following tax
audits of our Group companies.

e \We may not be able to rely on favorable tax regimes or
subsidies.

Risks Related to Our Capital Structure

e QOur leverage and debt-service obligations could limit the
cash we have available for acquisition financing, dividend
payments and other measures, and a significant increase in
our indebtedness could restrict our access to credit or
change the terms on which it is extended to us.

e Existing debt obligations contain, and future debt obligations
are likely to contain, financial and other covenants as well as
change of control provisions.

e Our consolidated balance sheet includes significant
intangible assets, which could become impaired.

Risks Related to the Company’s shares, the Listing and the
Shareholder Structure

e Qur share price and trading volume of our shares could
fluctuate significantly and investors could lose all or part of
their investment.

e Following the listing, our Principal Shareholder will retain a
significant interest in the Company and its interests may
conflict with those of our other shareholders.

e QOur ability to pay dividends depends, among other things,
on our financial condition and results of operations.

e The Company will incur additional costs as a listed company.

Not applicable. There will be no public offering.

The costs related to the listing and the Private Placement are
expected to total approximately €12.9 million (excluding
underwriting and placement commissions payable to the
Underwriters), of which approximately €5.2 million or 41% wiill
be borne by the Principal Shareholder, which means that the
Company will ultimately bear approximately €7.7 million or 59%
thereof.
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E.2a

E.3
E.4

E.5

Reasons for the offering.

Use of proceeds, estimated net
amount of the proceeds.

Offer conditions.

Interests material to the issue/
offer including conflicting
interests.

Name of the person or entity
offering to sell the security.

Investors will not be charged expenses by the Company or the
Underwriters in connection with their role as underwriters.
Investors will have to bear customary transaction and handling
fees charged by their brokers or other financial institutions
through which they hold their securities.

Not applicable. There will be no public offering.

Not applicable. There will be no public offering.

Not applicable. There will be no public offering.

In connection with the admission to trading of the Company's
shares, the Underwriters have formed a contractual relationship
with the Company and the Principal Shareholder.

The Underwriters act for the Company and the Principal
Shareholder in  connection with the structuring and
consummation of the Private Placement. In addition, the Joint
Global Coordinators have been appointed to act as designated
sponsors for the Company's shares and Deutsche Bank has
been appointed to act as paying agent. The Underwriters have a
financial interest in the listing as they will only receive a
commission following the completion of the listing and the
successful consummation of the Private Placement.

In addition, certain of the Underwriters or their affiliates may
enter into financing arrangements (including swaps or contracts
for differences) with investors in connection with which such
Underwriters (or their affiliates) may from time to time acquire,
hold or dispose of shares in the Company. None of the
Underwriters intends to disclose the extent of any such
investments or transactions otherwise than in accordance with
any legal or regulatory obligation to do so or as disclosed in this
prospectus.

Some of the Underwriters or their affiliates have, and may from
time to time in the future continue to have, business relations
with our Group (including lending activities) or may perform
services for our Group in the ordinary course of business. In
particular, the Underwriters may have the following interests in
the listing:

e BNP PARIBAS Fortis S.A/N.V., an affiliate of BNP PARIBAS
and COMMERZBANK are lenders under the Existing Senior
Facilities Agreement entered into, among others, by Jasione
GmbH (formerly known as Cintinori Acquisition GmbH and
JOST-World GmbH) as borrower.

e Certain affiliates of COMMERZBANK and BNP PARIBAS are
expected to be lenders under the New Senior Facilities
Agreement with the Company.

The Principal Shareholder will receive the proceeds from the
sale of up to 2,915,000 Existing Shares and the Over-Allotment
Shares (if any) in the Private Placement.

The members of the Company’s management board (Vorstand)
(the "Management Board”) have a financial interest in the
Private Placement since the value of their shareholding in the
Company after completion of the Private Placement may be
influenced by the listing of the Company’s shares on the
Frankfurt Stock Exchange (Frankfurter Wertpapierborse).

Not applicable. There will be no public offering.
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Lock-up agreement: the parties
involved; and indication of the
period of the lock-up.

The Company, the Principal Shareholder and each of the
Underwriters entered into an underwriting agreement on
July 12, 2017, relating to the offer and sale of the Offered
Shares in connection with the Private Placement (the
“Underwriting Agreement”). In the Underwriting Agreement,
the Company has agreed with each Underwriter that the
Company, its Management Board or its supervisory board
(Aufsichtsrat) (the “Supervisory Board”) will not, and will not
agree to without the prior written consent of the Joint Global
Coordinators (such consent not to be unreasonably withheld or
delayed) for a period of 180 days following the first day of
trading of the Company’'s shares on the Frankfurt Stock
Exchange (Frankfurter Wertpapierbérse) (currently expected to
take place on July 20, 2017):

e announce or effect an increase of the share capital of the
Company out of authorized capital;

e submit a proposal for a capital increase to any shareholders’
meeting for resolution;

e announce to issue, effect or submit a proposal for the
issuance of any securities convertible into shares of the
Company, with option rights for shares of the Company; or

e enter into a transaction or perform any action economically
similar to those described in the bullet points above,

in each case of the four bullets above other than as expressly
described in this prospectus.

In the Underwriting Agreement, the Principal Shareholder has
undertaken, not to, without the prior written consent of the
Joint Global Coordinators (such consent not to be unreasonably
withheld or delayed) for a period of 180 days following the
first day of trading of the Company’s shares on the Frankfurt
Stock Exchange (Frankfurter Wertpapierbérse) —(currently
expected to take place on July 20, 2017):

e offer, pledge, allot, distribute, sell, contract to sell, sell any
option or contract to purchase, purchase any option to sell,
grant any option, right or warrant to purchase, transfer or
otherwise dispose of, directly or indirectly (including, but not
limited to, the issuance or sale of any securities
exchangeable into shares of the Company), any shares of
the Company;

e cause or approve, directly or indirectly, the announcement,
execution or implementation of any increase in the share
capital of the Company or a direct or indirect placement of
shares of the Company;

e propose, directly or indirectly, any increase in the share
capital of the Company to any shareholders’ meeting for
resolution, or vote in favor of such a proposed capital
increase;

e cause or approve, directly or indirectly, the announcement,
execution or proposal of any issuance of financial
instruments constituting options or warrants convertible into
shares of the Company; or

e enter into a transaction or perform any action economically
similar to those described in the bullets above, in particular
enter into any swap or other arrangement that transfers to
another, in whole or in part, the economic risk of ownership
of shares of the Company, whether any such transaction is
to be settled by delivery of shares of the Company, in cash
or otherwise,
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E.6

E.7

Amount and percentage of
immediate dilution resulting from
the offering.

Estimated expenses charged to
the investor by the issuer.

in each of the five bullets above other than for the purposes of
the Private Placement and other than as expressly described in
this prospectus.

The foregoing lock-up restrictions for the Principal Shareholder
will not restrict the (i) tender, sale and transfer of the
Company’s shares in a takeover bid for the shares of the
Company pursuant to the German Securities Acquisition and
Takeover Act (Wertpapiererwerbs- und Ubernahmegesetz), (ii)
the over-the-counter (aulBBerbérsliche) transfer of Company's
shares by the Principal Shareholder to any of its affiliates and
the transfer of Company’s shares by any Authorized Recipient
(as defined below) to another Authorized Recipient, and (iii) any
allotments or distributions of Company's shares to direct or
indirect shareholders or other securities holders of the Principal
Shareholder or any affiliates of such shareholders or securities
holders (together with any affiliates under (i), the “Authorized
Recipients”), provided that in each case mentioned in (i) and (i)
the Authorized Recipient agrees to be bound by the foregoing
lock-up restrictions by entering into a corresponding lock-up
undertaking.

Notwithstanding the above, shares of the Company which are
economically attributable to Mr. Alexander Kleinke may be
transferred from Yellow Sky S.a r.l. to AKGK GmbH without
AKGK GmbH having to enter into a lock-up agreement regarding
these shares.

Not applicable. There will be no public offering.

Not applicable. Investors will not be charged expenses by the
Company or the Underwriters in connection with their role as
underwriters.
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GERMAN TRANSLATION OF THE SUMMARY OF THE PROSPECTUS
ZUSAMMENFASSUNG DES PROSPEKTES

Zusammenfassungen bestehen aus geforderten Angaben, die als Punkte (, Punkte”) bezeichnet sind. Die
Punkte sind in den Abschnitten A — E (A.1 — E.7) fortlaufend nummeriert. Diese Zusammenfassung enthélt
alle Punkte, die fir die vorliegende Art der Wertpapiere und des Emittenten in eine Zusammenfassung
aufzunehmen sind. Da einige Punkte nicht behandelt werden mdiissen, kénnen in der
Nummerierungsreihenfolge Licken auftreten. Selbst wenn ein Punkt wegen der Art der Wertpapiere und
des Emittenten in die Zusammentfassung aufgenommen werden muss, ist es moglich, dass in Bezug auf
diesen Punkt keine relevanten Informationen gegeben werden kénnen. In diesem Fall enthélt die
Zusammenfassung eine kurze Beschreibung des Punkts mit dem Hinweis , Entféllt”.

ABSCHNITT A — EINLEITUNG UND WARNHINWEISE

A1 Warnhinweise. Diese Zusammenfassung sollte als Einleitung zu diesem
Prospekt verstanden werden.

Bei jeder Entscheidung zur Anlage in die vorliegenden
Wertpapiere sollte sich der Anleger auf die Prifung des
gesamten Prospekts stitzen.

FUr den Fall, dass vor einem Gericht Anspriiche auf Grund
der in diesem Prospekt enthaltenen Informationen geltend
gemacht werden, konnte der als Klager auftretende Anleger
in Anwendung der einzelstaatlichen Rechtsvorschriften der
Staaten des Européischen Wirtschaftsraums (,EWR") die
Kosten fiir die Ubersetzung des Prospekts vor
Prozessbeginn zu tragen haben.

Diejenigen Personen, die die Verantwortung far die
Zusammenfassung, einschliellich etwaiger Ubersetzungen
hiervon, Ubernommen haben oder von denen der Erlass
ausgeht, kdénnen haftbar gemacht werden, jedoch nur fir
den Fall, dass die Zusammenfassung irrefiihrend, unrichtig
oder widersprlchlich ist, wenn sie zusammen mit den
anderen Teilen dieses Prospekts gelesen wird, oder sie,
wenn sie zusammen mit den anderen Teilen dieses
Prospekts gelesen wird, nicht alle erforderlichen
SchlUsselinformationen vermittelt.

Die JOST Werke AG, Deutschland (die , Gesellschaft” und,
zusammen mit ihren konsolidierten Tochtergesellschaften,
Swir”, uns”, ,unser(e)’, ,unsere Gruppe"”, ,die
Gruppe”, die ,JOST-Gruppe” oder ,JOST"), zusammen
mit der Deutsche Bank Aktiengesellschaft, Frankfurt am
Main, Deutschland (,Deutsche Bank"), der J.P. Morgan
Securities plc, London, Vereinigtes Kénigreich
(,J.P. Morgan”), der COMMERZBANK Aktiengesellschaft,
Frankfurt am Main, Deutschland (,COMMERZBANK" und,
zusammen mit der Deutschen Bank und J.P. Morgan, die
,Joint Global Coordinators”), der BNP PARIBAS, Paris,
Frankreich (,,BNP PARIBAS" und, zusammen mit den Joint
Global Coordinators, die ,Joint Bookrunners” oder
.Konsortialbanken”), haben nach § 5 Abs. 2b Nr. 4
Wertpapierprospektgesetz die Verantwortung fur den Inhalt
dieser Zusammenfassung und ihrer Ubersetzung ins
Deutsche Gbernommen.

A.2 Verwendung des Prospekts Entféllt. Eine Zustimmung zur Verwendung des Prospekts
durch Finanzintermediare. fir eine spatere Weiterveraulbierung oder endglltige
Platzierung  der  Aktien  der  Gesellschaft  durch

Finanzintermediare wurde nicht erteilt.
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ABSCHNITT B — EMITTENT

B.1 Juristische und kommerzielle
Bezeichnung.

B.2 Sitz und Rechtsform des
Emittenten, geltendes Recht,
Land der Griindung.

B.3 Derzeitige Geschafts- und
Haupttatigkeiten
des Emittenten sowie
die Hauptmarkte, auf denen der
Emittent vertreten ist.

Die juristische Bezeichnung der Gesellschaft lautet ,,JOST
Werke AG"”. Die Gruppe operiert vorrangig unter ihrer
kommerziellen Bezeichnung ,, JOST".

Die Gesellschaft hat ihren eingetragenen Sitz in
Neu-Isenburg, Deutschland, und ihre Geschéaftsanschrift
lautet Siemensstralle 2, 63263 Neu-Isenburg. Sie ist im
Handelsregister des Amtsgerichts Offenbach am Main,
Deutschland (das ,Handelsregister”) unter der Nummer
HRB 50149 eingetragen. Die Gesellschaft ist eine
Aktiengesellschaft, die in Deutschland gegrindet wurde und
deutschem Recht unterliegt.

Wir sind nach unserer Einschatzung ein weltweit fihrender
Hersteller und Lieferant von  sicherheitsrelevanten
Komponenten flir Sattelzugmaschinen, Sattelauflieger und
Anhanger und wir verfligen neben unserer Kernmarke
.JOST"” Uber ein Portfolio aus bekannten Marken. Die
Grundlage fur unsere weltweite Flhrungsposition sind die
Starke unserer Marken, zu denen marktfiihrende Namen
wie Rockinger, TRIDEC und Edbro gehoren, unsere
langjahrigen Beziehungen zu unseren Kunden, die wir Uber
unser weltweites Vertriebsnetz beliefern, sowie unser
effizientes nicht-anlagenintensives Geschaftsmodell
(sog. Asset-Light-Geschaftsmodell).

Wir folgen einem Systemansatz, indem wir unsere Produkte
in drei Systeme einteilen, ,Maneuvering” (mit dem
Schwerpunkt auf  Achsen  fir  Sattelzugmaschinen
(,Trucks”) und Sattelauflieger und Anhanger (,Trailer”)
und Zwangslenkung), ,Vehicle Interface” (mit dem
Schwerpunkt auf Produkten, die fir den Betrieb einer
Nutzfahrzeugkombination aus Truck und Trailer bendtigt
werden) und ,Handling Solutions” (einschlieBlich, unter
anderen, unserer Containertechnologie und hydraulischen
Zylinderprodukte). Im Geschéaftsjahr 2016 entfielen auf
unsere Systeme ,Vehicle Interface”, ,,Maneuvering” und
.Handling Solutions” ca. 74 %, 16 % bzw. 10 % unserer
Umsatzerldse (ohne Umsatzerlose von 29,1 Mio. EUR im
Geschéftsjahr 2016 aus dem brasilianischen Joint Venture,
an dem wir zum 31. Dezember 2016 eine Beteiligung von
49 % hielten (die ,Brasilianische JV Gesellschaft"”)).
Unsere  Kernprodukte  sind  Sattelkupplungen  und
Stitzwinden, auf die im Geschaftsjahr 2016 ca. 64 %
unserer Umsatzerlose (ohne Umsatzerlose der
Brasilianischen JV Gesellschaft) entfielen. Im gleichen Jahr
betrug unser Weltmarktanteil auf der Grundlage der
Umsatzerldse (inklusive der Brasilianischen JV Gesellschaft)
bei Sattelkupplungen 54 % und bei Stitzwinden 56 %
(Quelle: Roland Berger 2017). Nach unserer Einschatzung
sind unsere jeweiligen Marktanteile flr unsere Kernprodukte
(Sattelkupplungen und Stltzwinden) ca. drei Mal hoher als
diejenigen unserer nachststarksten \Wettbewerber.

Wir beliefern weltweit die Truck- und Trailer-Branche.
Insbesondere liefern wir Komponenten an Erstausrister
(Original Equipment Manufacturers bzw. ,,OEMs”) von
Trucks und Trailern Uber unser weltweites Vertriebsnetz
sowohl in der Erstausristung als auch im Ersatzteil- und
Anschlussmarkt (sog. Aftermarket). Ferner bedienen wir den
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unabhangigen Aftermarket, kleinere Fahrzeugflotten und
Endnutzer Uber Grofthandelsunternehmen. Wir klassifizieren
alle Verkaufe von Komponenten, die wir nicht direkt an
OEM-Hersteller liefern, als Handelsaktivitaten. Wir liefern im
Rahmen dieser Handelsaktivititen Komponenten an grofde
OEM-Aftermarket-Unternehmen, sowie Komponenten, die
an GroRBhandelsunternehmen geliefert und dann von diesen
an kleinere OEMs, Fahrzeugflotten oder sonstige Endnutzer
weiterverkauft werden. Im Geschéftsjahr 2016 entfielen ca.
75 % unserer Umsatzerlose (ohne die Brasilianische JV
Gesellschaft) auf unser Erstausrlstungs-OEM-Geschaft und
ca. 25 % unserer Umsatzerlose auf unsere Aftermarket-/
Handelsaktivitaten. Im Laufe der Jahre haben wir enge
Beziehungen zu unseren Kunden aufgebaut. Beispielsweise
bestehen die Beziehungen zu einer Gruppe von wichtigen
Kunden, mit denen wir im Geschéftsjahr 2016 zusammen
ca. 45% unserer  Umsatzerlése  (inklusive  der
Brasilianischen JV Gesellschaft) erzielten, im Durchschnitt
seit 33 Jahren. Dabei entfielen aufgrund unseres breit
gestreuten Kundenstamms auf keinen unserer Kunden
mehr als 8 % unserer Umsatzerldse im Geschéftsjahr 2016.

Wir sind nach unserer Einschatzung einer der geografisch
am breitesten aufgestellten Hersteller und Lieferanten von
Truck- und Trailer-Komponenten und -Systemen weltweit.
Wir verflgen Uber eine besonders starke Préasenz im
europaischen Markt, der der Heimatmarkt vieler fihrender
international tatiger Truck-OEMs ist. Ferner sind wir seit
2001 auf  dem nordamerikanischen Markt  fdr
Sattelkupplungen aktiv. und konnten seitdem enge
Beziehungen zu flhrenden Truck-OEMs aufbauen, um
unsere Prasenz im nordamerikanischen Markt weiter
auszubauen. Ferner sind wir seit langem und zunehmend in
wichtigen Schwellenmérkten prasent, unter anderem in
Russland, China und Indien sowie in Brasilien, wo wir
unsere Produkte Uber unsere Brasilianische JV Gesellschaft
produzieren und vertreiben. Insbesondere verfligen wir Uber
langjéhrige Erfahrung mit der Lieferung von Produkten in
den asiatischen Markt, anfangs Uber unsere europdischen
Betriebsstatten und spater Uber unsere Produktion vor Ort
in China, mit der wir 1991 begannen. Uber unsere
Produktion in China konnten wir den asiatischen Markt
starker durchdringen. Zum Datum dieses Prospekts zahlen
wir im Wesentlichen alle bedeutenden Truck- und Trailer-
OEMs Asiens zu unseren Kunden. Im Geschéftsjahr 2016
erzielten wir folgende Umsatzerldse (ohne die Brasilianische
JV Gesellschaft) nach Zielregionen: Europa 59 %, Asien,
Pazifik und Afrika (,APA"”) 23 % und Nordamerika 18 %.
Wenn wir die Umsatzerlése unserer Brasilianischen JV
Gesellschaft, die gemal den International Financial
Reporting Standards wie sie in der Europaischen Union
(,EU") anzuwenden sind (,IFRS") nach der Equity-Methode
bilanziert wird, einbeziehen, wilrde sich folgende
Aufgliederung unserer Umsatzerlose nach Zielregionen
ergeben: Europa 56 %, APA 22 %, Nordamerika 17 % und
Brasilien 5 % (inklusive Berlcksichtigung von 100 % der
Umsatzerlose aus der Brasilianischen JV Gesellschaft, an
der wir eine Beteiligung von 49 % halten). Im selben Jahr
erzielten wir folgende Umsatzerlése (ohne die Brasilianische
JV Gesellschaft) nach Ursprungsregionen: Europa 66 %,
APA 16 % und Nordamerika 17 %.
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Mit unseren siebzehn Produktionsstatten (einschlief3lich der
Brasilianischen JV Gesellschaft) in dreizehn Léandern auf funf
Kontinenten betreiben wir eine effiziente weltweite
Produktionsplattform, die produktspezifische
Hauptproduktions-statten ~ und  Produktionsstatten  in
Niedrigkostenldndern (sog. Low-Cost-Produktions-stétten)
fUr gruppeninterne Lieferungen umfasst. Wir konzentrieren
uns auf modulare Produktgestaltung, effiziente Lieferketten
und Wertschopfung anstelle von vermodgensintensiven
Produktionsprozessen und konnen so die Flexibilitat unserer
Produktion optimieren, um schnell auf Entwicklungen in
Schwellenléandern zu reagieren, und letztlich unsere
finanzielle Leistung zu steigern. Wir haben unsere

Wertschopfungskette durch Beschaffung und
Warenmanagement unter BerUcksichtigung von Low Cost
Country Sourcing, effizienter Logistik und
maRgeschneiderten Vertriebsaktivitaten fortlaufend
verbessert.

Wir sind seit den frihen 1960er Jahren hauptsachlich
organisch gewachsen, indem wir regionale
Tochtergesellschaften in Europa sowie in  Asien,
Nordamerika und Afrika gegriindet haben. Ferner konnten
wir Uber unsere Brasilianische JV Gesellschaft unsere
Prasenz ausbauen und Zugang zum slUdamerikanischen
Markt erhalten. In der jingeren Vergangenheit sind wir
durch Ubernahmen, u. a. die Ubernahme von Rockinger,
TRIDEC, Edbro und Mercedes-Benz TrailerAxleSystems
(,MBTAS"), gewachsen. Im Laufe der Jahre ist aus
unserem friheren Familienbetrieb ein international tatiger
Konzern geworden, und wir bewerten regelmafig neue
Chancen flr einen weiteren Ausbau unserer weltweiten
Prasenz.

Unsere Wettbewerbsstarken

Wir glauben, dass sich unser Geschéaft durch folgende
Wettbewerbsstarken auszeichnet:

e \Wir sind nach eigener Einschatzung eines der weltweit
fihrenden Unternehmen fir unsere Kernprodukte mit
starken Marken in  einem Markt mit hohen
Eintrittsbarrieren.

e Wir verflgen Uber ein attraktives Wachstumsprofil.

e Wir orientieren uns eng am Markt und verfligen Uber ein
weltweites Vertriebsnetz und langjahrige Beziehungen
zu einem breit gestreuten Kundenstamm.

e Wir verfligen Uber eine hocheffiziente und flexible
Produktionsplattform.

e Wir erzielen branchenweit flihrende Ergebnisse und
Cashflows.

e Wir verflgen Uber ein erfahrenes Flhrungsteam, das
herausragende Erfolge bei der Erzielung profitablen
organischen und nichtorganischen Wachstums
aufweisen kann.

Unsere Strategie

Die Ziele unserer Strategie sind ein nachhaltiges Wachstum
unseres Geschéfts, eine Uber dem Marktdurchschnitt
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B.4a

Wichtigste jiingste Trends, die
sich auf den Emittenten und die
Branchen, in denen er tatig ist,
auswirken.

liegende Umsatzsteigerung sowie eine hohe Profitabilitat
und hohe Cashflows. Wir streben an, diese Ziele durch
Einsatz folgender Strategien zu erreichen:

e Steigerung des Werts der Fahrzeuginhalte durch
Produktinnovationen.

e \Wachstumsinitiativen auf attraktiven Markten durch
spezifische Erweiterungen unserer Produktpalette und
geografische Expansion, wie z.B. unsere Konzentration
auf  Trailer-Achsensysteme,  Hydrauliksysteme  und
effizienzsteigernde Produkte sowie auf das
Sattelkupplungsgeschéft in den Vereinigten Staaten von
Amerika (,USA") und Ansprache der Nachfrage in China,
die nach unserer Einschatzung weiter ansteigen wird.

e \Weitere Verbesserung unserer Profitabilitdét durch
Optimierung von Prozessen in allen Funktionsbereichen,
strikte Kostenkontrolle und Kostenmanagement und
Reduzierung unserer Fixkosten und variablen Kosten, um
unsere operativen Ergebnismargen und Cashflows in
allen Geschaftsbereichen zu steigern.

Schwerpunkte der weltweiten Truck- und Trailer-Branche
sind die Konzeption, Entwicklung und Fertigung, der Vertrieb
und Kundendienstleistungen fir mittelschwere und schwere
Nutzfahrzeuge. Die Entwicklung des Marktes flr Truck- und
Trailer-Komponenten wird stark durch den Truck- und Trailer-
Markt und dessen Merkmale, gesamtwirtschaftliche
Indikatoren wie das Wirtschaftswachstum und
Bevolkerungswachstum und Vorschriften zu Trucks und
Trailern auf regionaler, nationaler und internationaler Ebene
beeinflusst. Die weltweite Produktion von mittelschweren
und schweren Trucks betrug 2016 ca. 2,77 Mio. Einheiten
mit einem erwarteten jahrlichen Wachstum von ca. 3 % bis
Ende 2021. Die weltweite Produktion von Trailern fir
mittelschwere und schwere Nutzfahrzeuge betragt
geschatzte 1,12 Mio. Einheiten in 2016 mit einem
erwarteten jahrlichen Wachstum von ca. 3 % bis 2021
(Quelle: Roland Berger 2017).

Die Hauptmarkte der Gruppe werden zwischen 2017 und
2021 voraussichtlich ein positives reales Wachstum des
Bruttoinlandsprodukts (,,BIP") aufweisen, wobei mit einem
konstanten jahrlichen BIP-Wachstum der reiferen Mérkte
gerechnet wird, das voraussichtlich 1,4 % in Westeuropa,
1,9 % in Nordamerika, 3,1 % in Brasilien und 2,8 % in
Osteuropa betragen wird (Quelle: Roland Berger 2017). Das
hdchste jahrliche Wachstum zwischen 2017 und 2021 wird
mit 7,0 % in Indien und mit 5,7 % in China erwartet (Quelle:
Roland Berger 2017).

Diese positiven Aussichten flr das BIP-\Wachstum werden
auch durch die jlingsten Indikatoren fir das Geschaftsklima
bestatigt. In 2017 lag der Geschaftsklimaindex fur
Nordamerika, Europa und Asien-Pazifik (ber seinen
langfristigen Durchschnittswerten (Quelle: Roland Berger
2017). Ein hohes Geschaftsvertrauen wirkt sich positiv auf
die Nachfrage nach Trucks und Trailern aus, bei der die
langen Nutzungszyklen von Trucks und Trailern zu
bertcksichtigen sind.
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B.5 Beschreibung der Gruppe und
der Stellung des Emittenten
innerhalb dieser Gruppe.

Das Bevdlkerungswachstum wirkt sich Uber seine
Auswirkungen auf die gesamtwirtschaftliche Entwicklung
indirekt auch auf die Marktnachfrage nach Trucks und
Trailern aus. In den meisten Regionen, in denen wir aktiv
sind, wird mit einem Wachstum der Bevdlkerung gerechnet.

Viele Lander haben Initiativen eingeleitet und Vorschriften
erlassen, um die Emissionen von mittelschweren und
schweren Nutzfahrzeugen zu verringern. Die USA haben
ihre Ziele fir die zuklnftigen Emissionen bereits
bekanntgegeben und die EU dirfte bald folgen. Obwohl die
Klimapolitik der USA unter der derzeitigen Regierung unklar
ist, werden solche Ziele bis 2020 voraussichtlich auf den
meisten der bedeutenden Nutzfahrzeugmarkte der Welt
gelten. Diese Verscharfung der Emissionsnormen und
finanzielle Sanktionen fir den Betrieb alterer (weniger
umweltfreundlicher)  Nutzfahrzeuge  unterstlitzen die
Nachfrage nach neuen Nutzfahrzeugen und damit die
Nachfrage nach unseren Produkten.

Die Gesellschaft ist die Muttergesellschaft unserer Gruppe
und der alleinige Anteilseigner der Jasione GmbH, die
wiederum der alleinige Anteilseigner der JOST-Werke
Deutschland GmbH (vormals JOST-Werke GmbH) ist. Die
JOST-Werke Deutschland GmbH fungiert als operative
Flhrungsgesellschaft unserer Gruppe. Die
Geschéftstatigkeit der Gruppe wird vorwiegend von den
operativen  Tochtergesellschaften der  JOST-Werke
Deutschland GmbH ausgelbt.

Das folgende Schaubild enthalt eine Ubersicht (iber die
wesentlichen Tochtergesellschaften der Gesellschaft zum
Datum dieses Prospekts. Alle Beteiligungen sind, soweit
nicht anders angegeben, 100%ige Beteiligungen.

JOST Werke AG,
Neu-Isenburg, Deutschland

l

Jasione GmbH,
Neu-Isenburg, Deutschland

l

|JOST-Werke Deutschland GmbH,|
Neu-Isenburg, Deutschland

.

Tridec Holdings B.V.,
Son, Niederlande

l

99%
A

JOST-Werke International " i 264%
—| Beteiligung: 9 GmbH 97.36% > JOST Hungaria Bt., <

Neu-Isenburg, Deutschland Veszprém, Ungarn

Tridec B.V.,
Son, Niederlande

JOST Polska Sp. Z o.0.,
Nowa Sol, Polen

100%ige Beteiligung, sofern nicht anders angegeben

19 JOST International JOST (China) Auto
" Corporation, Component Co. Ltd., <
Grand Haven, USA Wuhan, China
49% JOST Brasil Sistemas
| Automotivos Ltda.,

Caxias do Sul, Brasilien

JOST (S.A.) Pty. Ltd.,
Chloorkop, Stidafrika
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B.6

Personen, die eine
(meldepflichtige) direkte oder
indirekte Beteiligung am
Eigenkapital und den
Stimmrechten des Emittenten
halten.

Der alleinige direkte Anteilseigner der Gesellschaft, Jantinori 2
S.a rl. (der ,Hauptaktionar”), wird seinerseits unmittelbar
von der Jantinori 1 S.a r.l. beherrscht, die ihrerseits von der
Cintinori S.a r.l. unmittelbar beherrscht wird, die ihrerseits von
der Jost-Global & Co S.C.A. (,Jost-Global”) unmittelbar
beherrscht wird, jeweils auf der Grundlage einer 100%igen
Beteiligung an den Stimmrechten und Anteilen der jeweiligen
Tochtergesellschaft. Der alleinige Komplementar von Jost-
Global ist die Jost-Global GP S.a r.l. (,Jost-Global GP"). Zum
Datum dieses Prospekts halten folgende Personen indirekt
Uber ihre Beteiligungen an Jost-Global und Jost-Global GP eine
meldepflichtige Beteiligung am Grundkapital und den
Stimmrechten der Gesellschaft:

Indirekte
Beteiligung
zum Datum
dieses
Indirekte Beteiligung an der Gesellschaft Prospekts?
Cinven Funds2 . . ........................... 63,86%
GSCFunds3® ....... ... ... ... . . ... ... 4,25%
Sankaty Funds*. . ... ....................... 4,25%
NIBC MBF MezzaninelBB.V. ... ............. 4,25%
Gegenwartige und ehemalige Mitglieder des
Vorstands und Aufsichtsrats, teilweise lGiber
bestimmte Vehikel
Diskus & Langholm S.ar.ls................... 18,76%
Yellow Sky S.arlé ... . ... ... ... . 3,84%
Dr. Klaus-Peter Bleyer .. ......... ... .. ...... 0,80%
Zwischensumme . ........ ... .. ... ... .... 23,40%
Summe .......... ... 100,00%

1 Die Summenangaben kénnen Rundungsdifferenzen enthalten.

2 ,Cinven Funds"” bestehen aus Fourth Cinven Fund (No.1) Limited
Partnership, Fourth Cinven Fund (No.2) Limited Partnership, Fourth
Cinven Fund (No.3 - VCOC) Limited Partnership, Fourth Cinven Fund
(No.4) Limited Partnership, Fourth Cinven Fund (UBTI) Limited
Partnership, Fourth Cinven Fund FCPR, Fourth Cinven Fund
Co-Investment Partnership, und Fourth Cinven (MACIF) Limited
Partnership, wobei jede dieser Gesellschaft eine direkte Beteiligung
an den Stammaktien bzw. Stammanteilen von Jost-Global und
Jost-Global GP halt.

3 ,GSC Funds"” bestehen aus GSC European Mezzanine Luxembourg
IV, S.a r.l, GSC European Mezzanine Luxembourg V, S.a r.l., GSC
European Mezzanine Luxembourg VI, S.a rl, GSC European
Mezzanine Luxembourg VII, S.a r.l., und GSC European Mezzanine
Luxembourg VIII, S.ar.l., wobei jede dieser Gesellschaft eine direkte
Beteiligung an den Stammaktien bzw. Stammanteilen von
Jost-Global und Jost-Global GP hélt.

4 ,Sankaty Funds” bestehen aus Sankaty Credit Opportunities I,
L.P., Sankaty Credit Opportunities IV, L.P., und Sankaty Credit
Opportunities (Offshore Master) IV, L.P., wobei jede dieser
Gesellschaft eine direkte Beteiligung an den Stammaktien bzw.
Stammanteilen von Jost-Global und Jost-Global GP halt.

5 Lars Brorsen halt eine indirekte Beteiligung von 13,40% und
Dirk Schmidt halt eine indirekte Beteiligung von 5,36% an den
Stammaktien bzw. Stammanteilen von Jost-Global und Jost-Global
GP. Lars Brorsen halt seine indirekte Beteiligung an Jost-Global und
Jost-Global GP Uber seine direkte 70,00%ige Beteiligung an der
Langholm GmbH (die Ubrigen 30,00% der Geschéftsanteile der
Langholm GmbH stehen im Eigentum von drei Gesellschaftern, die
jeweils 10,00% der Geschéftsanteile der Langholm GmbH halten),
die ihrerseits 71,43% der Geschéftsanteile der Diskus & Langholm
S.a r.l. halt, wéhrend die Ubrigen 28,57% der Geschaftsanteile der
Diskus & Langholm S.a r.l. von Dirk Schmidt Uber seine direkte
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Unterschiedliche Stimmrechte.

Unmittelbare oder mittelbare
Beherrschung des Emittenten
und Art der Beherrschung.

B.7 Ausgewadhlte wesentliche
historische
Finanzinformationen.

100%ige Beteiligung an der Diskus Einhundertsechsundachtzigste
Beteiligungs- und Verwaltungs-GmbH gehalten werden.

6 Alexander Kleinke hélt eine indirekte Beteiligung von 2,00% und
Dr. Ralf Eichler hélt eine indirekte Beteiligung von 1,84% an den
Aktien bzw. Geschaftsanteilen von Jost-Global und Jost-Global GP.
Alexander Kleinke héalt seine indirekte Beteiligung an Jost-Global
und Jost-Global GP Uber seine direkte 100%ige Beteiligung an der
AKGK GmbH, die ihrerseits 10,00% der Geschéftsanteile der Yellow
Sky S.a r.l. halt; Dr. Ralf Eichler hélt seine indirekte Beteiligung an
Jost-Global und Jost-Global GP Uber seine direkte 100%ige
Beteiligung an der EICOM GmbH, die ihrerseits 10,00% der
Geschéftsanteile der Yellow Sky S.a r.l. halt. Die Ubrigen 80% der
Geschéftsanteile der Yellow Sky S.a r.l. werden von der Inventa
(Luxembourg) S.A. als Treuhander gehalten. Die Meranti
Investments S.a r.l. (deren alleiniger Anteilseigner Frank Bergman
ist)y und die Centower Investments S.a r.l. (deren alleiniger
Anteilseigner John Dercksen ist) halten jeweils 50% der Aktien an
Inventa (Luxembourg) S.A.

Entfallt. Jede Aktie der Gesellschaft gewahrt in der
Hauptversammlung der Gesellschaft eine  Stimme.
Beschrankungen des Stimmrechts bestehen nicht. Alle
Aktien haben identische Stimmrechte.

Der Gesellschaft ist derzeit nicht bekannt, dass andere als
die vorgenannten Anteilseigner direkt oder indirekt drei
Prozent oder mehr der Stimmrechte der Gesellschaft halten.
Der Gesellschaft sind keine Vereinbarungen bekannt, deren
Durchfihrung zu einem spateren Zeitpunkt zu einer
Veranderung der Beherrschungsverhaltnisse bezlglich der
Gesellschaft flihren kann. Die Geschéaftsfihrung der
Gesellschaft untersteht weder den Weisungen eines
anderen Unternehmens noch einer anderen Person,
insbesondere nicht im Rahmen eines
Beherrschungsvertrages, und sie wird nicht durch ein
anderes Unternehmen oder eine andere Person beherrscht.

Die in den folgenden Tabellen enthaltenen
Finanzinformationen wurden unserem geprtiften
Konzernabschluss fir die zum 31. Dezember 2016,
31. Dezember 2015 und 31. Dezember 2014 endenden

Geschéftsjahre, unserem ungeprtiften verklirzten
Konzernzwischenabschluss fiir den zum 31. Mérz 2017
endenden Dreimonatszeitraum (einschliellich
Vergleichsinformationen fir den zum 31. Mérz 2016
endenden Dreimonatszeitraum) und unseren
Buchfiihrungsunterlagen und unserem internen

Berichtswesen entnommen oder daraus abgeleitet. Der
gepriifte Konzernabschluss und der ungepriifte verkdirzte
Konzernzwischenabschluss wurden gemals den IFRS
erstellt. Unsere in der Vergangenheit erzielten Ergebnisse
sind nicht notwendigerweise ein Indikator fir unsere
zuktinftigen Ergebnisse.

PricewaterhouseCoopers GmbH (zuvor PricewaterhouseCoopers
AG) Wirtschaftspriifungsgesellschaft,  Frankfurt am  Main
(,PWC”) hat den Konzernabschluss fiir die zum 31. Dezember
2016, 31. Dezember 2015 und 31. Dezember 2014 endenden
Geschéftsjahre geprtift und dariiber einen Bestatigungsvermerk
erteilt. Der Bestétigungsvermerk wurde uneingeschrankt erteilt.
Der vorgenannte  gepriifte  Konzernabschluss —und  der
Bestatigungsvermerk  sowie  der  ungepriifte  verklirzte
Konzernzwischenabschluss  fir den zum 31. Maéarz 2017
endenden Dreimonatszeitraum sind in diesem Prospekt
enthalten.
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Soweit in diesem Prospekt enthaltene Finanzinformationen
als ,geprtift” bezeichnet sind, wurden sie dem
vorgenannten geprtiften Konzernabschluss entnommen. Die
Bezeichnung , ungeprtift” wird in diesem Prospekt fir
Finanzinformationen verwendet, die nicht dem
vorgenannten gepriiften Konzernabschluss entnommen

wurden, sondern dem ungeprtiften verklirzten
Konzernzwischenabschluss fiir den zum 31. Maérz 2017
endenden Dreimonatszeitraum, unseren
Buchfiihrungsunterlagen oder unserem internen

Berichtswesen entnommen wurden oder auf der Grundlage
von Finanzinformationen aus den vorgenannten Quellen,
einschliel3lich des vorgenannten geprtiften
Konzernabschlusses, errechnet wurden. Alle in diesem
Prospekt dargestellten Finanzinformationen sind, soweit
nicht anders angegeben, in Millionen Euro (Mio. EUR),
gerundet auf eine Dezimalstelle, oder in Tausend Euro
(TEUR), gerundet auf die ndchste ganze Zahl, angegeben.
Einige Finanzinformationen (darunter auch Prozentangaben)
in diesem Prospekt wurden kaufméannisch gerundet;
Summen (Gesamtsummen, Zwischensummen, Differenzen
oder in Verhéltnis gesetzte Betrdge) wurden anhand der
zugrunde liegenden nicht gerundeten Betrdge ermittelt. Es
kann daher zu Rundungsdifferenzen zwischen den in den
Tabellen in diesem Prospekt enthaltenen Einzelangaben und
den jeweiligen Gesamtsummen kommen. Darliber hinaus
kénnen sich die gerundeten Zahlen in diesen Tabellen nicht
immer exakt auf die Summen aufaddieren lassen, die in den
Tabellen enthalten sind. In Bezug auf Finanzinformationen,
die in diesem Prospekt angegeben sind, bedeutet ein
Spiegelstrich (,—"), dass die betreffende Zahl nicht
verfligbar ist oder Null betrdgt, wéhrend eine Null (,0%)
angibt, dass die betreffende Zahl verfigbar ist, aber auf Null
gerundet wurde.
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Ausgewahlte Daten aus der Konzern-Gewinn- und
Verlustrechnung

Die folgende Tabelle enthalt ausgewahlte
Finanzinformationen aus unserer Konzern-Gewinn- und
Verlustrechnung fiir die zum 31. Dezember 2016,
31. Dezember 2015 und 31. Dezember 2014 endenden
Geschéftsjahre sowie die zum 31. Marz 2017 und 31. Marz
2016 endenden Dreimonatszeitraume:

Dreimonatszeitraum Geschaftsjahr
zum 31. Marz zum 31. Dezember
2017 2016 2016 2015 2014
(in Mio. EUR)
(ungepriift) (gepruft)

Umsatzerlose ........ 180,5 1655 633,9 649,8 516,3
Umsatzkosten ......... (129,8) (122,1) (456,1) (485,2) (376,2)
Bruttoergebnis vom

Umsatz ............ 50,7 43,4 1779 164,6 1401
Vertriebskosten .. ... ... (21,0) (19,4) (82,1) (81,00 (1,2)
Forschungs- und

Entwicklungskosten . . (2,6) (2,6) (10,7) (9,4) (7,6)
Verwaltungskosten . . . .. (11,7) (11,8) (54,4) (55,5) (35,6)
Sonstige Ertrage ....... 1,1 1,1 7.4 7.1 2,9
Sonstige

Aufwendungen ...... (1,0 (1,2) (63 (2,7 (4,0
Anteil am Ergebnis von

nach der Equity-

Methode bilanzierten

Beteiligungen ....... 0,5 0,3 1,4 1.4 2,7
Betriebliches Ergebnis

(EBIT) .............. 15,9 9,8 331 246 974
Finanzertrage ......... 1,0 0,2 3,9 1,1 4,4
Finanzaufwendungen . . . 9,7) (9,4) (39,1) (76,6) (51,5)
Finanzergebnis ... .. .. (8,7) (9,2) (35,2) (75,5) (47,1)
Ergebnis vor

Steuern ............ 7.2 06 (2,1) (50,9) 50,2
Steuern vom

Einkommen und vom

Ertrag .............. (4,2) (2,3) (13,1 (1,2 (21,9
Konzern-

Periodenergebnis . .. 3,0 (1,7) (15,2) (52,1) 28,3
Nicht beherrschende

Anteile ............. - - - - (0,0)
Den Eigentiimern des

Mutterunternehmens

zuzurechnendes

Ergebnis ......... .. 3,0 (1,7) (15,2) (52,1) 28,3
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Ausgewahlte Daten aus der Konzern-Bilanz

Die folgende Tabelle enthalt ausgewahlte
Finanzinformationen aus unserer Konzern-Bilanz zum
31. Dezember 2016, 31. Dezember 2015 und 31. Dezember
2014 sowie zum 31. Marz 2017:

31?::"";'_2 Zum 31. Dezember

2017 2016 2015 2014

(in Mio. EUR)
(gepriift, soweit nicht
(ungepriift) anders angegeben)

Vermogenswerte

Immaterielle

Vermobgenswerte .. ... .. 2549 261,5 281,7 309,7
Sachanlagen............. 80,1 80,1 851 77,6
Weitere langfristige

Vermogenswerte!

(ungeprdft) ............ 246 242 241 244
Langfristige

Vermoégenswerte ....... 359,6 3659 391,0 4117
Vorrdte ................. 88,7 904 926 86,6

Forderungen aus
Lieferungen und

Leistungen ............ 17,0 90,1 884 776
Zahlungsmittel und
Zahlungsmittelaquivalente 57,5 47,2 40,4 429
Weitere kurzfristige
Vermogenswerte?
(ungeprdft) ............ 10,1 10,9 14,7 10,9
Kurzfristige
Vermogenswerte ....... 273,3 2385 236,1 218,0
Bilanzsumme .......... ... 632,9 6044 627,0 629,7
Eigenkapital und Schulden
Gezeichnetes Kapital . .. . .. 0,0 0,0 0,0 0,0
Kapitalricklagen ......... 79,7 79,7 79,7 79,7
Sonstige Rucklagen . ... ... (20,5) (22,5) (20,8) (18,5)
Gewinnriicklagen ... ... ... (191,6) (194,6) (179,4) (135,0)
Den Eigentimern des
Mutterunternehmens
zuzurechnendes
Eigenkapital ........... (132,4) (137,4) (120,5) (73,8)
Nicht beherrschende
Anteile ............... - - - -
Eigenkapital .............. (132,4) (137,4) (120,5) (73,8)
Verbindlichkeiten
gegenUber
Anteilseignern ......... 137,8 132,5 121,7 186,5
Pensionsverpflichtungen .. 59,3 60,7 B3, 7 622
Verzinsliche Darlehen und
Ausleihungen . ......... 313,9 314,0 319,7 209,6
Weitere langfristige
Schulden? (ungeprift) . .. 134,6 134,2 134,0 1455
Langfristige Schulden .. ... 6455 6414 629,2 6039
Pensionsverpflichtungen .. 1,7 1,7 1.9 1,6
Verzinsliche Darlehen und
Ausleihungen . ......... 6,0 6,0 11,6 0,4

Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und

Leistungen ............ 71,0 57,7 71,8 593
Weitere kurzfristige
Schulden4 (ungeprtft) . .. 41,0 349 330 38,1
Kurzfristige Schulden . . . . .. 19,7 1004 1183 99,5
Bilanzsumme . ... ... ... ... 632,9 6044 627,0 629,7
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1 Beinhaltet nach der Equity-Methode bilanzierte Beteiligungen, latente
Steueranspriiche, sonstige langfristige finanzielle Vermdgenswerte,
sonstige langfristige Vermogenswerte und langfristige Forderungen
gegen Gesellschafter. In der verklrzten Konzernbilanz zum 31. Marz
2017 sind  keine Jlangfristigen  Forderungen  gegeniber
Gesellschaftern” enthalten oder separat ausgewiesen.

2 Beinhaltet Forderungen aus Ertragsteuern, sonstige kurzfristige
finanzielle Vermogenswerte, sonstige kurzfristige Vermogenswerte
und kurzfristige Forderungen gegen Gesellschafter. In der verkirzten
Konzernbilanz zum 31. Marz 2017 sind keine ,kurzfristigen
Forderungen gegenlber Gesellschaftern” enthalten oder separat
ausgewiesen.

3 Beinhaltet sonstige Ruckstellungen, latente Steuerverbindlichkeiten,
sonstige langfristige finanzielle Verbindlichkeiten und sonstige
langfristige Verbindlichkeiten. In der verklrzten Konzernbilanz zum
31. Marz 2017 sind keine ,sonstigen langfristigen finanziellen
Verbindlichkeiten” enthalten oder separat ausgewiesen.

4 Beinhaltet sonstige  Ruckstellungen,  Verbindlichkeiten  aus
Ertragsteuern, sonstige kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten und
sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten.

Ausgewabhlte Daten aus der Konzern-Kapitalflussrechnung

Die folgende Tabelle enthélt ausgewahlte Finanzinformationen
aus unserer Konzern-Kapitalflussrechnung fir die zum
31. Dezember 2016, 31. Dezember 2015 und 31. Dezember
2014 endenden Geschéftsjahre sowie die zum 31. Méarz 2017
und 31. Marz 2016 endenden Dreimonatszeitraume:

Dreimonatszeitraum Geschaftsjahr

zum 31. Marz zum 31. Dezember
2017 2016 2016 2015 2014
(in Mio. EUR)
(ungeprift) (gepriift)
Ergebnis vor Steuern ... ... .. 7.2 0,6 (2,1) (50,9) 50,2
Abschreibungen,
Wertminderungen und
Wertaufholungen auf
langfristige Vermogenswerte . . 10,9 10,3 41,3 46,6 (33,7)
Sonstige zahlungsunwirksame
Aufwendungen ............. 5,1 49 205 46,8 41,0
Veranderung der sonstigen
Vermogenswerte und
Schulden .................. (3,3) (16,4) 6,8 190 4.1
Gezahlte Ertragsteuern ........ (2,6) (4,9 (9,9) (18,9 (8,5)
Mittelzufluss aus laufender
Geschaftstatigkeit . ... ... .. 17,3 (5,5) 56,6 425 53,1

Erlos aus dem Verkauf von

immateriellen

Vermogenswerten .......... 0,0 - - - -
Auszahlungen fir den Erwerb

von immateriellen

Vermogenswerten .......... (0,4) (1,00 (5,1) (5,9 (4,0
Erlds aus dem Verkauf von

Sachanlagen . .............. 0,1 0,1 14 54 -
Auszahlungen fir den Erwerb

von Sachanlagen ........... (3.1) (5,3) (13,3) (24,4) (15,1)
Erwerb eines

Tochterunternehmens

(abzlglich erworbener

Finanzmittel) .. ............. - - - (3,0) (18,3)
Darlehen an nahestehende

Unternehmen und

Personen.................. - - - (0,8) (0,3)
Erhaltene Dividenden ......... 0,5 - 02 1,56 32
Erhaltene Zinsen ............. 0,1 0,1 07 04 04
Mittelabfluss aus der

Investitionstatigkeit ....... (2,9) (6,1) (16,1) (26,8) (34,1)
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Dreimonatszeitraum Geschaftsjahr

zum 31. Marz zum 31. Dezember
2017 2016 2016 2015 2014
(in Mio. EUR)
(ungepriift) (geprift)

Zinszahlungen ............... (4,2) (1,00 (16,9) (8,2) (9,4)
Einzahlungen aus kurzfristigen

Darlehen ................. - 12,5 - 10,6 -
Einzahlungen aus langfristigen

Darlehen ................. - - - 108,2 -
Refinanzierungskosten ....... - (3,8 (3,8 (59 -
Tilgung langfristiger

Darlehen ................. - - - -(11,7)
Tilgung kurzfristiger

Darlehen .............. ... - (0,0) (10,5) (0,4) -
Tilgung langfristiger

Verbindlichkeiten gegenliber

Gesellschaftern............ - - -(107,2) -
Zinszahlungen an

Gesellschafter . ............ - - (3,00 (15,2) -
Erwerb einer Beteiligung an

einer Tochtergesellschaft . .. - - - - (0,1
Mittelzufluss(-abfluss) aus

der Finanzierungstatigkeit . (4,2) 7.7 (34,2) (18,2) (21,2)

Zahlungswirksame
Veranderungen des
Finanzmittelfonds ........ 10,2 (3.8) 64 (25) (21)

Wechselkursbedingte
Veranderungen des

Finanzmittelfonds .. ........ 0,1 (0,72 04 (0,0 1,0
Finanzmittelfonds zum

T.Januar ................. 47,2 40,4 40,4 42,9 44,0
Finanzmittelfonds zum Ende

der Periode .............. 57,5 358 47,2 404 429

Ausgewahlte Segmentinformationen

Die folgende Tabelle enthalt ausgewahlte
Segmentinformationen  auf  der Basis der drei
Berichtssegmente APA, Europa und Nordamerika fir die
zum 31. Dezember 2016, 31. Dezember 2015 und
31. Dezember 2014 endenden Geschaftsjahre sowie die
zum 31. Marz 2017 und 31. Marz 2016 endenden
Dreimonatszeitraume.

Dreimonatszeitraum Geschaftsjahr
zum 31. Marz zum 31. Dezember
2017 2016 2016 2015 2014
(in Mio. EUR)
(ungepruft) (gepriift)
Umsatzerlése nach

Ursprungsregionen
(konsolidiert) . ............ 180,5 165,5 633,9 649,8 516,3
davon: Umsatzerlése mit

Dritten in APA ........... 34,8 24,5 103,2 98,9 859
davon: Umsatzerlése mit

Dritten in Europa . ........ 115,7 110,3 420,9 421,0 336,1
davon: Umsatzerlose mit

Dritten in Nordamerika . . . . 30,0 30,6 109,8 129,9 94,4

Bereinigtes EBIT

(konsolidiert)! ......... ... 22,5 16,8 61,9 62,2 58,8
davon: Bereinigtes EBIT in

APA 5,8 4,0 15,9 14,8 132
davon: Bereinigtes EBIT in

Europa . ............. ... 13,1 10,6 35,0 380 409
davon: Bereinigtes EBIT in

Nordamerika ............ 3,1 20 97 79 21
davon:

Uberleitung/Sonstige? . . .. 0,5 03 14 1,4 27
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Wesentliche Anderungen der
Finanzlage und des
Betriebsergebnisses des
Emittenten in dem oder nach
dem von den wesentlichen
historischen
Finanzinformationen
abgedeckten Zeitraum.

1 Das Bereinigte EBIT ist definiert als das betriebliche Ergebnis
(EBIT), bereinigt um Sondereinflisse, Abschreibungen auf
Sachanlagen und immaterielle Vermdgensgegenstande aus der
Kaufpreisallokation ~ (Purchase  Price  Allocation, PPA) und
Wertminderungen und Wertaufholungen auf Sachanlagen und
immaterielle Vermogensgegenstande aus der PPA. Sondereinflisse
umfassen sonstige nicht wiederkehrende Aufwendungen und
Ertrdge, die vor allem in verschiedenen [T-Projekten und den
Ubernahmen des MBTAS-Geschafts und des Edbro-Geschéafts
verbucht wurden. Bereinigungen des betrieblichen Ergebnisses
(EBIT)  werden ausschlieRlich  unserem Segment Europa
zugerechnet. Die Gesellschaft ist der Auffassung, dass diese
Bereinigungen sinnvoll sind, um den gewodhnlichen
Geschaftsverlauf zu verstehen und richtig zu bewerten. Die
folgende Tabelle zeigt die Uberleitung von dem (konsolidierten)
betrieblichen Ergebnis (EBIT) auf das (konsolidierte) Bereinigte EBIT.

Dreimonatszeitraum Geschaftsjahr

zum 31. Marz zum 31. Dezember
2017 2016 2016 2015 2014
(in Mio. EUR)
(ungepruft) (gepriift)

Betriebliches Ergebnis
(EBIT) .o 15,9 98 331 246 974
Edbro-Ubernahme ... . ... (0,0) (0,00 (0,80 (0,8 (0,8
Axle-Ubernahme . ....... - (0,2) (0,3) (2,8 (0,9
IT/ERP-Projekt . .......... - 0,1 (0,2) 0,70 2,7)
Borsengang (IPO) ........ (0,0 0,1 (1,1 (22 -
Sonstige® .. ... ... 0,2) 0,2 (1,2) (2,6) (1,6)

Weitere Abschreibungen

auf Sachanlagen aus

PPA ... (0,6) 0,6) (2,20 (2,4) (2,0
Weitere Abschreibungen

auf immaterielle

Vermogensgegenstande

aus PPA .......... . ... (5,7) (5,7) (23,0) (26,2) (17,5)
Weitere Wertminderungen

aus PPA ........... ... - - - - -
Weitere Wertaufholungen

aus PPA . ....... ... ... - - - - 64,0

Bereinigtes EBIT . ... .. .. 22,5 16,8 619 62,2 58,8

(a) Sonstige bestehen hauptsachlich aus Kosten fir finanzielle
Restrukturierungsmalinahmen, Kosten far operative
Restrukturierungsmalnahmen, Kosten flir Verbesserungen der
IT, Abfindungszahlungen und Beratungskosten im
Zusammenhang mit Personalrestrukturierungen.

2 Das Bereinigte EBIT enthélt den Anteil am Ergebnis von nach der
Equity-Methode bilanzierten Beteiligungen.

Ertragslage

In den zum 31. Marz 2017 und 31. Marz 2016 endenden
Dreimonatszeitraumen und den zum 31. Dezember 2016,
31. Dezember 2015 und 31. Dezember 2014 endenden
Geschéftsjahren  haben sich  folgende  wesentliche
Anderungen der Ertragslage der Gesellschaft ergeben:

Dreimonatszeitraum zum 31. Mérz 2017

Die Umsatzerldse stiegen von 165,5 Mio. EUR in dem zum
31. Mérz 2016 endenden Dreimonatszeitraum um 15,0 Mio.
EUR bzw. 9,1 % auf 180,5 Mio. EUR in dem zum 31. Mérz
2017 endenden Dreimonatszeitraum. Der Anstieg der
Umsatzerlose war vor allem auf hohere Umsatzerlose in
China aufgrund der hohen Nachfrage nach Sattelkupplungen
nach Anderungen von Rechtsvorschriften, einschlielRlich
neuer Emissionsvorschriften, die zu Vorkaufeffekten
fUhrten, zurlickzufihren. Die hoheren Umsatzerlose in China
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wurden teilweise durch niedrigere Umsatzerldose in
Nordamerika aufgrund eines ricklaufigen Marktes fur
Trucks, der einen Rickgang der Nachfrage nach
Sattelkupplungen zur Folge hatte, kompensiert.

Die Umsatzerldse mit Dritten in APA stiegen von 24,5 Mio.
EUR in dem zum 31. Maérz 2016 endenden
Dreimonatszeitraum um 10,3 Mio. EUR bzw. 41,8 % auf
34,8 Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2017 endenden
Dreimonatszeitraum. Der Anstieg der Umsatzerlése war vor
allem auf hohere Umsatzerlose in China aufgrund der hohen
Nachfrage nach Sattelkupplungen nach Anderungen von
Rechtsvorschriften, einschliellich neuer
Emissionsvorschriften, die zu Vorkaufeffekten fihrten,
zurlckzufihren. Die Umsatzerldse mit Dritten in Europa
stiegen von 110,3 Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2016
endenden Dreimonatszeitraum um 5,3 Mio. EUR bzw.
4,8 % auf 115,7 Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2017
endenden Dreimonatszeitraum, vor allem aufgrund einer
hoheren Anzahl an Werktagen in vielen Landern Europas.
Die Umsatzerlése mit Dritten in Nordamerika sanken von
30,6 Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2016 endenden
Dreimonatszeitraum um 0,6 Mio. EUR bzw. 1,9 % auf 30,0
Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2017 endenden
Dreimonatszeitraum, vor allem aufgrund eines ricklaufigen
Marktes fur Trucks, der einen Rickgang der Nachfrage nach
Sattelkupplungen zur Folge hatte.

Das Bereinigte EBIT erhohte sich von 16,8 Mio. EUR in dem
zum 31. Marz 2016 endenden Dreimonatszeitraum um 5,7
Mio. EUR bzw. 33,8 % auf 22,5 Mio. EUR in dem zum
31. Marz 2017 endenden Dreimonatszeitraum. Das
Bereinigte EBIT von 22,5 Mio. EUR in dem zum 31. Marz
2017 endenden Dreimonatszeitraum beinhaltete einen
Anteil am Ergebnis von nach der Equity-Methode
bilanzierten Beteiligungen in Hohe von 0,5 Mio. EUR.

Das Bereinigte EBIT in APA erhdhte sich von 4,0 Mio. EUR
in dem zum 31. Mérz 2016 endenden Dreimonatszeitraum
um 1,9 Mio. EUR bzw. 47,0 % auf 5,8 Mio. EUR in dem
zum 31. Marz 2017 endenden Dreimonatszeitraum. Das
Bereinigte EBIT in Europa erhohte sich von 10,5 Mio. EUR in
dem zum 31. Marz 2016 endenden Dreimonatszeitraum um
2,6 Mio. EUR bzw. 24,4 % auf 13,1 Mio. EUR in dem zum
31. Marz 2017 endenden Dreimonatszeitraum. Das
Bereinigte EBIT in Nordamerika erhohte sich von 2,0 Mio.
EUR in dem zum 31. Marz 2016 endenden
Dreimonatszeitraum um 1,1 Mio. EUR bzw. 54,1 % auf
3,17 Mio. EUR in dem zum 31. Marz 2017 endenden
Dreimonatszeitraum.

Geschéftsjahre 2016 und 2015

Die Umsatzerlose sanken von 649,8 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr um 15,9 Mio.
EUR bzw. 2,4 % auf 633,9 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2016 endenden Geschaftsjahr. Der Riickgang
der Umsatzerldse war vor allem auf niedrigere Umsatzerlose
in Nordamerika aufgrund eines ricklaufigen Marktes fur
Schwerlastkraftwagen und negative
Wahrungsumrechnungseffekte  zurlickzufihren.  Dieser
Rickgang konnte teilweise durch hdéhere Umsatzerlose in
China kompensiert werden, die vor allem auf eine hohere
Nachfrage nach unseren Produkten im Vorgriff auf neue
Vorschriften, die kirzlich in China eingeflhrt wurden,
zurlickgehen.
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Die Umsatzerlése mit Dritten in APA stiegen von 98,9 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschaftsjahr um 4,3 Mio. EUR bzw. 4,4 % auf 103,2 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschaftsjahr, vor allem aufgrund von héheren Umséatzen in
China und kdrzlich eingefiihrten neuen Vorschriften in China,
die sich im vierten Quartal des zum 31. Dezember 2016
endenden  Geschaftsjahrs erstmals positiv  auf die
Umsatzerlose mit Dritten in  APA auswirkten. Die
Umsatzerlose mit Dritten in Europa blieben stabil bei 420,9
Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschéftsjahr im Vergleich zu 421,0 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr. Der Anstieg
der Umsatzerlése mit Dritten in Europa aufgrund von
hoheren Umsatzen bei TRIDEC-Produkten und Achsen
wurde durch den Rickgang der Umsatzerlose mit Dritten
bei Hydraulikprodukten und negative
Wahrungsumrechnungseffekte kompensiert. Die
Umsatzerlose mit Dritten in Nordamerika sanken von 129,9
Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschéftsjahr um 20,2 Mio. EUR bzw. 15,56 % auf 109,8
Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschéftsjahr, vor allem aufgrund negativer
Waéhrungsumrechnungseffekte und eines rlcklaufigen
Marktes fur Schwerlastkraftwagen, der einen Rickgang der
Nachfrage nach Sattelkupplungen zur Folge hatte.

Das Bereinigte EBIT verringerte sich leicht von 62,2 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschaftsjahr um 0,3 Mio. EUR bzw. 0,4 % auf 61,9 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschéftsjahr. Der Rickgang des Bereinigten EBIT war vor
allem auf Wahrungsverluste und Investitionen in den
Geschéftsbereichen MBTAS und Edbro, die zu hoheren
Abschreibungen auf Sachanlagen flhrten, zurlckzufhren.
Der Rickgang des Bereinigten EBIT konnte teilweise durch
ein hoheres betriebliches Ergebnis kompensiert werden.
Das Bereinigte EBIT von 61,9 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2016 endenden Geschéftsjahr beinhaltete
einen Anteil am Ergebnis von nach der Equity-Methode
bilanzierten Beteiligungen in Hohe von 1,4 Mio. EUR.

Das Bereinigte EBIT in APA erhdéhte sich von 14,8 Mio. EUR
in dem zum 31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr
um 1,17 Mio. EUR bzw. 7,2 % auf 15,9 Mio. EUR in dem
zum 31. Dezember 2016 endenden Geschaftsjahr. Das
Bereinigte EBIT in Europa verringerte sich von 38,0 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschéaftsjahr um 3,1 Mio. EUR bzw. 8,0 % auf 35,0 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschéftsjahr. Das Bereinigte EBIT in Nordamerika erhohte
sich von 7,9 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2015
endenden Geschaftsjahr um 1,8 Mio. EUR bzw. 22,3 % auf
9,7 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2016 endenden
Geschaftsjahr.

Geschéftsjahre 2015 und 2014

Die Umsatzerldse stiegen von 516,3 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2014 endenden Geschaftsjahr um 133,5 Mio.
EUR bzw. 259 % auf 649,8 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr. Der Anstieg
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der Umsatzerldse war vor allem auf den Erwerb des
MBTAS-Geschafts im Dezember 2014 zuriickzufihren.
Angenommen, der MBTAS-Erwerb wére am 1. Januar 2014
vollzogen worden, waren die Umsatzerlose in 2014 um 74,1
Mio. EUR hdher ausgefallen. Ferner profitierten wir von dem
Wachstum in allen Regionen und positiven
Wahrungsumrechnungseffekten, insbesondere aufgrund der
Aufwertung des US-Dollars gegenlber dem Euro. Der
Anstieg wurde teilweise durch einen Rickgang der
Umsatzerldse mit Anhéngerteilen kompensiert.

Die Umsatzerlose mit Dritten in APA stiegen von 85,9 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2014 endenden
Geschaftsjahr um 13,0 Mio. EUR bzw. 15,2 % auf 98,9 Mio.
EUR in dem =zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschaftsjahr, vor allem aufgrund des Wachstums in China
und Indien. Dieser Anstieg wurde teilweise durch ricklaufige
Umsatzerldose in Australien und Sidafrika kompensiert. Die
Umsatzerlose mit Dritten in Europa stiegen von 336,1 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2014 endenden
Geschaftsjahr um 84,9 Mio. EUR bzw. 253 % auf
421,0 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschaftsjahr, vor allem aufgrund des Erwerbs des MBTAS-
Geschafts im Dezember 2014, dessen operative Ergebnisse
ab dem zum 31. Dezember 2015 endenden Geschéftsjahr
konsolidiert wurden. Der Anstieg der Umsatzerlése mit
Dritten in Europa wurde teilweise durch einen Rickgang der
Umsatzerlése in Russland kompensiert. Die Umsatzerlose
mit Dritten in Nordamerika stiegen von 94,4 Mio. EUR in
dem zum 31. Dezember 2014 endenden Geschaftsjahr um
35,5 Mio. EUR bzw. 37,7 % auf 129,9 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2015 endenden Geschéftsjahr, vor allem
aufgrund von hdéheren Marktanteilen, einer zunehmenden
Produktion von Schwerlastkraftwagen, die zu einer héheren
Nachfrage nach Sattelkupplungen flhrte, und positiven
Wahrungsumrechnungseffekten.

Das Bereinigte EBIT erhohte sich von 58,8 Mio. EUR in dem
zum 31. Dezember 2014 endenden Geschéaftsjahr um
3,3 Mio. EUR bzw. 5,7 % auf 62,2 Mio. EUR in dem zum
31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr. Der Anstieg
des Bereinigten EBIT war vor allem auf das
Umsatzwachstum in allen Regionen und insbesondere in
Nordamerika aufgrund der gestiegenen Nachfrage nach
Trucks zurlckzuflhren. Dieser Anstieg wurde teilweise
durch einen Rickgang des Ergebnisses in unserem
Edbro-Hydraulikgeschaft kompensiert. Das Bereinigte EBIT
von 62,2 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2015
endenden Geschaftsjahr beinhaltete einen Anteil am
Ergebnis von nach der Equity-Methode bilanzierten
Beteiligungen von 1,4 Mio. EUR.

Das Bereinigte EBIT in APA erhohte sich von 13,2 Mio. EUR
in dem zum 31. Dezember 2014 endenden Geschaftsjahr
um 1,6 Mio. EUR bzw. 12,2 % auf 14,8 Mio. EUR in dem
zum 31. Dezember 2015 endenden Geschaftsjahr. Das
Bereinigte EBIT in Europa verringerte sich von 40,9 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2014 endenden
Geschéftsjahr um 2,9 Mio. EUR bzw. 7,0 % auf 38,0 Mio.
EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschéaftsjahr. Das Bereinigte EBIT in Nordamerika erhohte
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sich von 2,1 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2014
endenden Geschéftsjahr um 5,9 Mio. EUR bzw. 281,9 % auf
7,9 Mio. EUR in dem zum 31. Dezember 2015 endenden
Geschéftsjahr.

Jiingste Entwicklungen

Am 18. Juli 2017 werden die Gesellschaft und bestimmte
inrer  Tochtergesellschaften  voraussichtlich  mit  der
Bayerische Landesbank, der BNP PARIBAS Fortis S.A./N.V.,
der COMMERZBANK Aktiengesellschaft, der DZ Bank
Deutsche Zentral-Genossenschaftsbank, Frankfurt am Main,
der ING Bank, einer Niederlassung der ING-DIBA AG, und
der UniCredit Bank AG als Lead Arrangers, der
Commerzbank Finance & Covered Bond S.A. als Agent,
sowie anderen Kreditgebern einen Kreditvertrag mit einem
Gesamtnennbetrag von bis zu 260.000.000 EUR
abschlieRen, um den bestehenden vorrangigen Kreditvertrag
der Gesellschaft zu refinanzieren und Mittel fir allgemeine
betriebliche Zwecke bereitzustellen (der ,neue vorrangige
Kreditvertrag”). Die  geplante Rickzahlung  des
bestehenden vorrangigen Kreditvertrags wird teilweise mit
den Erlésen aus dem neuen vorrangigen Kreditvertrag,
teilweise mit den Erlésen aus der Privatplatzierung (wie
nachstehend definiert) und teilweise aus verflgbaren
Barmitteln finanziert. Wir rechnen damit, dass wir dadurch
unsere Finanzierungskosten senken koénnen und unser
Finanzergebnis ab 2017 weiter verbessern konnen.
Aufgrund der Refinanzierung rechnen wir damit, dass
unsere Nettofinanzierungskosten im Geschéftsjahr 2017
sinken und im Geschéftsjahr 2018 weiter sinken werden
und dass unser Verschuldungsgrad (ausgedrickt als
Verhéltnis von Nettofinanzverbindlichkeiten zu Bereinigtem
EBITDA) mittelfristig 1,0 bis 1,5 betragen wird (ohne
potenzielle Akquisitionen).

Am 12. Juli 2017 haben die Gesellschaft und der
Hauptaktionar, zusammen mit den Joint Bookrunners, im
Vorfeld der erwarteten Zulassung der Aktien der
Gesellschaft zum Handel im regulierten Markt der
Frankfurter Wertpapierbdrse mit gleichzeitiger Zulassung
zum Teilbereich des regulierten Markts mit weiteren
Zulassungsfolgepflichten (Prime Standard) eine
Privatplatzierung der Neuen Aktien (wie in C.1 definiert) und
von bis zu 2.915.000 Bestehenden Aktien (wie in C.1
definiert) aus dem Bestand des Hauptaktionars (die Neuen
Aktien (wie in C.1 definiert) und bis zu 2.915.000
Bestehenden Aktien (wie in C.1 definiert) aus dem Bestand
des Hauptaktiondars zusammen die ,Platzierungsaktien”)
bei gewissen institutionellen Investoren und anderen
Investoren initiiert, die aufgrund der in verschiedenen
Rechtsordnungen geltenden Ausnahmeregelungen  fir
Angebote hierflr qualifiziert sind (die , Privatplatzierung”).

Anlegern kénnen zuséatzlich zu den Platzierungsaktien bis zu
1.141.000 zusatzliche Aktien der Gesellschaft (die
.Mehrzuteilungsaktien” und zusammen mit den
Platzierungsaktien, die , Angebotsaktien” und jeweils eine

.Angebotsaktie”’) im Rahmen der Privatplatzierung
zugeteilt werden (die ,Mehrzuteilung”). Zum Zweck einer
potenziellen Mehrzuteilung werden dem

Stabilisierungsmanager flr Rechnung der Konsortialbanken
bis zu 1.141.000 Bestehende Aktien aus dem Bestand des
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B.8

B.9

Ausgewahlte wesentliche Pro-
forma-Finanzinformationen.

Gewinnprognosen oder
-schatzungen.

Hauptaktionadrs in Form eines Wertpapierdarlehens zur
Verfigung gestellt; die Anzahl der Mehrzuteilungsaktien
wird 15 % der Anzahl der Platzierungsaktien nicht
Uberschreiten.  Zudem hat der Hauptaktiondr den
Konsortialbanken eine Option zum Erwerb einer der Anzahl
der entliehenen Aktien entsprechenden Anzahl an Aktien
der Gesellschaft zum finalen Platzierungspreis (der
.Angebotspreis”) abzlglich vereinbarter Provisionen
eingeraumt (die , Greenshoe-Option”). Die Greenshoe-
Option endet 30 Kalendertage nach der
Notierungsaufnahme der Aktien der Gesellschaft, erwartet
far den 20. Juli 2017.

Am 12. Juli 2017 haben die Gesellschaft und der
Hauptaktiondr gemeinsam mit den Konsortialbanken die
Preisspanne auf 25,00 EUR bis 31,00 EUR je Angebotsaktie
festgesetzt (die , Preisspanne”).

Der Angebotspreis und die endgultige Anzahl der in der
Privatplatzierung platzierten Aktien der Gesellschaft werden
voraussichtlich auf der Grundlage des im Rahmen eines
Bookbuilding-Verfahrens erstellten Orderbuchs festgelegt.
Das Bookbuilding-Verfahren  wird  voraussichtlich im
Zeitraum vom 12. Juli 2017 bis zum 19. Juli 2017
stattfinden.

Die Gesellschaft wird am unteren Ende der Preisspanne
Bruttoerlose in Hohe von 130,0 Mio. EUR und geschatzte
Nettoerldse in Hohe von ca. 118,17 Mio. EUR aus dem
Verkauf der Neuen Aktien (wie in C.1 definiert) erzielen
(unter der Annahme, dass alle Neuen Aktien (wie in C.1
definiert) platziert werden).

Abhéngig von dem Angebotspreis kdnnen die Anzahl der
Neuen Aktien, die in der Privatplatzierung verkauft und
somit im Zusammenhang mit der Kapitalerhdhung emittiert
werden sollen, sowie die Anzahl der in der Privatplatzierung
zu verkaufenden Bestehenden Aktien angepasst werden.
Die Gesellschaft strebt Bruttoerlose aus dem Verkauf der
Neuen Aktien in Hohe von mindestens 130,0 Mio. EUR
sowie einen Streubesitz von etwa 50 % (unter der
Annahme, dass die Greenshoe-Option nicht ausgelbt wird)
mit Notierungsaufnahme an der Frankfurter
Wertpapierbdérse an.

Die Gesellschaft beabsichtigt, die Nettoerldse aus der
Privatplatzierung (die aus dem Verkauf der Neuen Aktien
(wie in C.1 definiert) resultieren) zur teilweisen Finanzierung
der Rickzahlung ihrer unter dem bestehenden vorrangigen
Kreditvertrag ausstehenden Verschuldung sowie fir
allgemeine betriebliche Zwecke zu verwenden. Die
Gesellschaft geht davon aus, dass eine solche Verwendung
auch die geografische Expansion ihres bestehenden
Geschéfts, die Erweiterung um neue oder damit
verbundene Geschaftsfelder und ausgewahlte Akquisitionen
umfassen koénnte (ohne zwingend darauf beschrankt zu
sein), jeweils in Umsetzung ihrer Unternehmensstrategie.

Entfallt. Die  Gesellschaft hat keine Pro-forma-
Finanzinformationen erstellt.

Entfallt. Die Gesellschaft hat keine Gewinnprognosen oder
-schatzungen abgegeben.
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B.10

B.11

Beschrankungen im
Bestatigungsvermerk
zu den historischen
Finanzinformationen.

Nichtausreichen des
Geschaftskapitals des
Emittenten zur Erfiillung
bestehender Anforderungen.

ABSCHNITT C — WERTPAPIERE

C1

C.2
C3

Art und Gattung der
angebotenen und/

oder zum Handel
zuzulassenden Wertpapiere.

Wertpapierkennung.

Wahrung.

Zahl der ausgegebenen und voll
eingezahlten Aktien.

Entfallt. Die Bestatigungsvermerke fir die in diesem
Prospekt enthaltenen historischen Finanzinformationen
wurden jeweils uneingeschrankt erteilt.

Entfallt. Die Gesellschaft ist der Auffassung, dass die
Gruppe in der Lage ist, sémtliche Zahlungsverpflichtungen
zu erflllen, die in den nachsten mindestens zwolf Monaten
fallig werden.

Zum Zweck der Zulassung zum Handel im regulierten Markt
der  Frankfurter ~ Wertpapierbérse mit  gleichzeitiger
Zulassung zum Teilbereich des regulierten Markts mit
weiteren Zulassungsfolgepflichten (Prime Standard) bezieht
sich dieser Prospekt auf bis zu 15.225.000 auf den Inhaber
lautende Stammaktien ohne Nennbetrag (Stickaktien),
jeweils mit einem anteiligen Betrag am Grundkapital der
Gesellschaft  von 1,00 EUR und mit voller
Gewinnanteilberechtigung ab dem 1. Januar 2017,
bestehend aus:

e Dbis zu 5.200.000 neu ausgegebenen, auf den Inhaber
lautenden Stammaktien ohne Nennbetrag (Stlickaktien)
aus einer Kapitalerhohung gegen Bareinlagen (die
.Kapitalerhohung”), die vorraussichtlich von einer
aulRerordentlichen Hauptversammlung am 18. Juli 2017
beschlossen wird (die ,,Neuen Aktien”); und

e 10.025.000 auf den Inhaber lautenden Stammaktien
ohne Nennbetrag (Stickaktien) aus dem Bestand des
Hauptaktionars (die ,Bestehenden Aktien”).

International  Securities  Identification Number (ISIN):

DE000JST4000
Wertpapierkennnummer (WKN): JST400
Common Code: 164843823
Borsenkurzel: JST

Euro.

Zum Datum dieses Prospekts betragt das Grundkapital der
Gesellschaft 10.025.000 EUR, eingeteilt in 10.025.000 auf
den Inhaber lautende Stammaktien ohne Nennbetrag
(Stlckaktien). Die aulerordentliche Hauptversammlung
beschliet vorraussichtlich am 18. Juli 2017 die Ausgabe
von bis zu 5.200.000 Neuen Aktien gegen Bareinlagen im
Zusammenhang mit und fur die Zwecke der
Privatplatzierung. Nach der Eintragung der Kapitalerhohung
im Handelsregister wird erwartet, dass das ausgegebene
Grundkapital der Gesellschaft bis zu 15.225.000 EUR
betragen wird und in eine Gesamtzahl von bis zu 15.225.000
auf den Inhaber lautende Stammaktien ohne Nennbetrag
(Stlckaktien) eingeteilt sein wird. Alle zum Datum des
Prospekts ausgegebenen Aktien der Gesellschaft sind
vollstéandig eingezahlt und die vor der Notierungsaufnahme
ausgegebenen Neuen Aktien werden vollstdndig eingezahlt
sein.

Nach der Durchfihrung der Kapitalerhéhung und
Wirksamwerden der Kapitalerhohung werden die Aktien der
Gesellschaft in einer oder mehreren Globalurkunden (die
.Globalurkunde”) verbrieft werden, die bei der
Clearstream Banking Aktiengesellschaft, Mergenthalerallee
61, 65760 Eschborn, Deutschland hinterlegt werden.
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C4

C5

C.6

c.7

Nennwert.

Beschreibung der mit den
Wertpapieren verbundenen
Rechte.

Beschreibung aller etwaigen
Beschrankungen fiir die freie
Ubertragbarkeit der
Wertpapiere.

Antrag auf Zulassung der
Wertpapiere zum Handel an
einem geregelten Markt und
Nennung der geregelten
Maérkte, an denen die
Wertpapiere gehandelt werden
sollen.

Dividendenpolitik.

ABSCHNITT D — RISIKEN

D.1

Zentrale Risiken, die
dem Emittenten oder
seiner Branche eigen sind.

Jede Aktie der Gesellschaft représentiert einen anteiligen
Betrag von 1,00 EUR am Grundkapital der Gesellschaft.

Jede  Aktie der  Gesellschaft gewédhrt in  der
Hauptversammlung der Gesellschaft eine  Stimme.
Beschrankungen des Stimmrechts bestehen nicht. Die
Aktien der Gesellschaft sind ab dem 1. Januar 2017 voll
gewinnanteilberechtigt, d. h. flr das gesamte Geschaftsjahr
2017 und fir alle darauffolgenden Geschéftsjahre. Im Falle
der Liguidation der Gesellschaft werden etwaige
Liquidationserldse an die Aktionare anteilig im Verhaltnis zur
Hohe ihrer jeweiligen Beteiligung am Grundkapital der
Gesellschaft verteilt.

Entfallt.  Die  Aktien der  Gesellschaft sind in
Ubereinstimmung mit den gesetzlichen Anforderungen fiir
auf Inhaber lautende Stammaktien frei Ubertragbar. Mit
Ausnahme der in E.5 beschriebenen
Lock-up-Vereinbarungen mit den Konsortialbanken bestehen
keine Beschrankungen fur die freie Ubertragbarkeit der
Aktien der Gesellschaft.

Am 4. Juli 2017 hat die Gesellschaft die Zulassung der
Aktien der Gesellschaft zum Handel im regulierten Markt
der  Frankfurter ~ Wertpapierbérse mit  gleichzeitiger
Zulassung zum Teilbereich des regulierten Marktes mit
weiteren  Zulassungsfolgepflichten  (Prime  Standard)
beantragt. Der Zulassungsantrag umfasst auch die Neuen
Aktien. Der Zulassungsbeschluss flir die Aktien der
Gesellschaft wird voraussichtlich am oder um den 19. Juli
2017 erteilt. Die Notierungsaufnahme an der Frankfurter
Wertpapierborse ist fiir den 20. Juli 2017 vorgesehen.

Die Gesellschaft beabsichtigt, mittelfristig eine Dividende
zwischen 35 % und 50 % ihres Konzernergebnisses zu
zahlen und diese Ausschittungsquote wird fir das
Geschaftsjahr 2017 am unteren Ende erwartet. Jeder
kinftige Beschluss zur Ausschuttung von Dividenden wird
in Ubereinstimmung mit geltendem Recht gefasst werden
und wird unter anderem von der Ertrags- und Finanzlage,
vertraglichen Beschrankungen und dem Kapitalbedarf der
Gesellschaft abhangen. Die Fahigkeit der Gesellschaft zur
Zahlung von Dividenden kann durch die Bedingungen
bestehender und zukUnftiger Schuld- oder Vorzugstitel
beschrankt sein.

Eine Anlage in Aktien der Gesellschaft ist mit einer Reihe
von Risiken verbunden. Potenzielle Anleger sollten vor der
Entscheidung Uber eine Anlage in Aktien der Gesellschaft
die nachfolgend beschriebenen Risiken sowie alle sonstigen
in diesem Prospekt enthaltenen Informationen sorgfaltig
prifen. Die folgenden Risiken koénnten alleine oder
zusammen mit zusatzlichen Risiken und Unwagbarkeiten,
die uns derzeit nicht bekannt sind oder die wir derzeit flir
unwesentlich  halten, unser Geschaft sowie unsere
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich nachteilig
beeinflussen. Im Fall des Eintritts einzelner oder aller dieser
Risiken konnte der Marktpreis der Aktien der Gesellschaft
sinken und potenzielle Anleger kdonnten ihre Anlage ganz
oder teilweise verlieren.
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Die Reihenfolge, in der die folgenden Risiken dargestellt
sind, stellt keine Aussage Uber die Wahrscheinlichkeit, mit
der diese Risiken tatsachlich eintreten, oder die Bedeutung
oder Hohe dieser Risiken dar, und auch nicht dartber, in
welchem Malde sich diese Risiken nachteilig auf unser
Geschéft sowie unsere Vermogens-, Finanz- und Ertragslage
auswirken konnten.

Risiken im Zusammenhang mit unseren Markten

Wir sind erheblichen Risiken im Zusammenhang mit der
Entwicklung der weltweiten Konjunktur ausgesetzt.

Politische, soziale oder wirtschaftliche Bedingungen und
Veranderungen in Landern, in denen wir und unsere
Kunden tatig sind, kdénnten sich nachteilig auf unser
Geschaft und unsere Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage auswirken.

Wir sind in einer konjunkturabhangigen Branche tatig und

unser Geschaft konnte durch zyklische
Konjunkturriickgange in unseren Zielmarkten,
insbesondere in der Nutzfahrzeugindustrie,
beeintrachtigt werden, und unsere

Produktionskapazitaten konnten nicht ausreichen, um die
tatsachliche Nachfrage nach unseren Produkten zu
decken.

Die Branche, in der wir tatig sind, ist durch einen
intensiven Wettbewerb gepragt, und dieser konnte
unsere Umsatze verringern oder unsere Verkaufspreise
standig unter Druck setzen.

Konsolidierungen unserer Wettbewerber oder ein
Uberangebot im Markt kénnten sich nachteilig auf unser
Geschaft und unsere Vermoégens-, Finanz- und
Ertragslage auswirken.

Risiken im Zusammenhang mit unserer
Geschaftstatigkeit

Wir sind von einer begrenzten Anzahl groRer
OEM-Kunden abhangig.

Veranderungen der Marktanteile zwischen Fahrzeugen
oder Fahrzeugsegmenten oder Veranderungen, die zu
einer Verringerung der Marktanteile von Fahrzeugen
fuhren, far die wir wesentliche Komponenten liefern,
kénnten unsere Profitabilitdt erheblich beeintrachtigen.

Wir sind von Energiepreisen und bei bestimmten
Produkten, Fertigungsanlagen und Rohstoffen von einer
begrenzten Anzahl wesentlicher Zulieferer abhangig und
kénnten Engpdssen ausgesetzt sein, falls diese
Zulieferer ihre Lieferungen unterbrechen oder ihre Preise
erhohen.

Unser Joint Venture untersteht nicht unserer Kontrolle.

Durch Produkte, die Kundenvorgaben nicht einhalten
oder Mangel oder Fehler enthalten oder als mangel- oder
fehlerhaft empfunden werden oder anderweitig nicht fur
den beabsichtigten Endverwendungszweck geeignet
sind, kdnnten uns erhebliche Kosten entstehen.

Unser Geschaft kénnte beeintrachtigt werden, wenn der
Ruf unserer Marken geschadigt werden sollte.
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Unser kinftiger geschéftlicher Erfolg hdngt von unserer
Fahigkeit ab, die hohe Qualitdt unserer Produkte und
Prozesse aufrechtzuerhalten.

Wir konnten nicht in der Lage sein, technologische
Veranderungen vorauszusehen, uns darauf einzustellen
oder diese zu nutzen.

Wir konnten nicht in der Lage sein, bisherige oder
zukUnftige Akquisitionen oder Joint Ventures sowie neu
er0ffnete oder verlagerte Produktionsstatten erfolgreich
zu integrieren oder die erwarteten Vorteile daraus zu
erzielen.

Es besteht ein Risiko, dass wir Rechte an geistigem
Eigentum Dritter verletzen kénnten.

Wir sind dem Risiko von Produktkriminalitat und
Wirtschaftsspionage ausgesetzt.

Wir unterliegen Exportkontrollen, die uns einem
Haftungsrisiko aussetzen und die unsere
Wettbewerbsfahigkeit an internationalen  Markten
beeintrachtigen kénnten.

Wir sind Umweltrisiken im Zusammenhang mit Boden-,
Wasser- oder Grundwasserverunreinigungen und Risiken
im Zusammenhang mit Gefahrstoffen ausgesetzt.

Unsere Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage konnte
durch Veranderungen von Wechselkursen beeintrachtigt
werden.

Arbeitsniederlegungen oder andere arbeitsrechtliche
Angelegenheiten in unseren Betrieben oder in den
Betrieben unserer Kunden oder denjenigen in unserer
Lieferkette konnten erhebliche nachteilige Auswirkungen
auf unser Geschaft haben, insbesondere, falls wir dazu
gedrangt werden sollten, einen Tarifvertrag
abzuschlief’en oder auszuhandeln, der hdohere Lohne als
derzeit oder Nebenleistungen oder eine
Beschéaftungssicherung vorsieht, oder infolge von
Verlagerungen oder SchlieRungen von
Produktionsstatten.

Rechtliche, regulatorische und steuerliche Risiken

Behdrdliche Vorschriften oder Steuern koénnten unsere
Kosten erhdhen und sich nachteilig auf unser Geschaft
und unsere Ertragslage auswirken.

Wir konnten Gewdhrleistungs- und
Produkthaftungsansprtichen unterliegen.

Wir konnten Gegenstand kartellrechtlicher
Untersuchungen werden, deren Ergebnis zu GeldbulRen
und damit zusammenhangenden
Schadensersatzansprichen fihren konnte.

Wir sind Risiken aus Gerichts-, Verwaltungs- und
Schiedsverfahren ausgesetzt.

Wir kdénnten nach Betriebsprifungen in unseren
Gruppenunternehmen zu Steuernachzahlungen
verpflichtet sein.
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D.3 Zentrale Risiken, die
den Wertpapieren
eigen sind.

ABSCHNITT E — ANGEBOT

E.1 Gesamtnettoerlose.

Geschatzte Gesamtkosten des
Angebots und der
Borsenzulassung, einschlieflich
der geschatzten Kosten, die
dem Anleger vom Emittenten
in Rechnung gestellt werden.

o Wir konnten nicht in der Lage sein,
Steuerverglinstigungen oder -subventionen in Anspruch
zu nehmen.

Risiken im Zusammenhang mit unserer Kapitalstruktur

e Unsere Fremdkapitalquote und unsere Verpflichtungen
zur Schuldentilgung kénnten die Barmittel beschranken,
die uns zur Finanzierung von  Akquisitionen,
Dividendenzahlungen und anderen Maflinahmen zur
Verfligung stehen, und eine wesentliche Zunahme
unserer Verschuldung koénnte unseren Zugang zu
Krediten beschranken oder die Bedingungen, zu denen
wir Kredite erhalten, veréandern.

e Die Bedingungen bestehender  Verbindlichkeiten
enthalten  Verpflichtungen  zur  Einhaltung  von
Finanzkennzahlen und sonstige Verpflichtungen sowie
Bestimmungen bezlglich eines Kontrollwechsels, und
die Bedingungen zukinftiger Verbindlichkeiten werden
voraussichtlich ebenfalls solche Verpflichtungen und
Bestimmungen enthalten.

e Unsere Konzern-Bilanz enthalt erhebliche immaterielle
Vermogenswerte, die Wertminderungen unterliegen
kdnnten.

Risiken im Zusammenhang mit den Aktien der
Gesellschaft, der Boérsenzulassung und der
Aktionarsstruktur

e Der Kurs und das Handelsvolumen unserer Aktien
konnten erheblich schwanken und Anleger kénnten ihre
Anlage insgesamt oder teilweise verlieren.

e Nach der Bdrsenzulassung wird unser Hauptaktionar
weiterhin  eine  wesentliche Beteiligung an der
Gesellschaft halten und es kénnte ein Konflikt zwischen
den Interessen des Hauptaktionars und den Interessen
unserer anderen Aktionare bestehen.

e Unsere Fahigkeit zur Zahlung von Dividenden hangt
unter anderem von unserer Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage ab.

o Der Gesellschaft werden als borsennotierter Gesellschaft
zusatzliche Kosten entstehen.

Entfallt. Es findet kein o6ffentliches Angebot statt.

Die Kosten im Zusammenhang mit der Bdrsenzulassung
und der Privatplatzierung werden sich (ohne an die
Konsortialbanken zahlbare Ubernahme- und
Platzierungsprovisionen)  voraussichtlich insgesamt auf
ca. 12,9 Mio. EUR belaufen. Davon werden ca. 5,2 Mio.
EUR oder 41 % von dem Hauptaktionar getragen, was
bedeutet, dass die Gesellschaft letztlich ca. 7,7 Mio. EUR
oder 59 % der Kosten tragen wird.

Den Anlegern werden von der Gesellschaft oder den
Konsortialbanken im Zusammenhang mit ihrer Funktion als
Konsortialbanken keine Kosten in Rechnung gestellt.
Anleger werden die Ublichen  Transaktions- und
Abwicklungskosten tragen mdissen, die ihnen ihre
depotfiihrenden Broker oder anderen Finanzinstitute, Uber
die sie ihre Wertpapiere halten, in Rechnung stellen.
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E.2a

E.3
E.4

Griinde fiir das Angebot.

Zweckbestimmung der Erlose,
geschatzte Nettoerlose.

Angebotskonditionen.

Wesentliche Interessen an der
Emission/dem Angebot,
einschlieBlich kollidierender
Interessen.

Entfallt. Es findet kein 6ffentliches Angebot statt.

Entfallt. Es findet kein o6ffentliches Angebot statt.

Entfallt. Es findet kein 6ffentliches Angebot statt.

Im Zusammenhang mit der Zulassung der Aktien der
Gesellschaft zum Handel sind die Konsortialbanken ein
vertragliches Verhaltnis mit der Gesellschaft und dem
Hauptaktionar eingegangen.

Die Konsortialbanken handeln im Zusammenhang mit der
Strukturierung und Durchfiihrung der Privatplatzierung im
Auftrag der Gesellschaft und des Hauptaktionédrs. Zudem
wurden die Joint Global Coordinators beauftragt, als
Designated Sponsors flr die Aktien der Gesellschaft zu
fungieren, und die Deutsche Bank wurde als Zahlstelle
bestellt. Die Konsortialbanken haben ein finanzielles
Interesse an der Bdrsenzulassung, da sie nur nach erfolgter
Borsenzulassung und der erfolgreichen Durchfiihrung der
Privatplatzierung eine Provision erhalten werden.

Zudem kdénnen bestimmte Konsortialbanken oder ihre
verbundenen Unternehmen Finanzierungsvereinbarungen
(einschlielBlich  Swaps oder Differenzkontrakten) mit
Anlegern abschlieRen, in Verbindung mit denen diese
Konsortialbanken (oder ihre verbundenen Unternehmen)
jeweils Aktien der Gesellschaft erwerben, halten oder
veraulRern kdnnen. Keine der Konsortialbanken beabsichtigt,
solche Anlagen oder Transaktionen in einem weiteren
Umfang offenzulegen, als demjenigen, zu dem sie aufgrund
gesetzlicher oder aufsichtsrechtlicher Vorschriften
verpflichtet ist, bzw. in einem weiteren Umfang als sie in
diesem Prospekt offengelegt sind.

Einige der Konsortialbanken oder ihre verbundenen
Unternehmen unterhalten derzeit geschaftliche
Beziehungen (einschliellich Darlehensgeschéfte) zu unserer
Gruppe oder erbringen im Rahmen des gewdhnlichen
Geschéftsbetriebs Leistungen fir unsere Gruppe oder
konnen in  Zukunft weiterhin  solche Beziehungen
unterhalten oder Leistungen erbringen. Die
Konsortialbanken konnten insbesondere folgende
Interessen an der Bérsenzulassung haben:

e Die BNP PARIBAS Fortis S.A/N.V,, eine
Konzerngesellschaft der BNP PARIBAS und die
COMMERZBANK sind Kreditgeber im Rahmen des
bestehenden vorrangigen Kreditvertrages, der u. a. mit
der Jasione GmbH (vormals Cintinori Acquisition GmbH
und JOST-World GmbH) als Kreditnehmer
abgeschlossen wurde.

e Bestimmte Konzerngesellschaften der COMMERZBANK
und der BNP PARIBAS sind voraussichtlich Kreditgeber
im Rahmen des neuen vorrangigen Kreditvertrages mit
der Gesellschaft.

Der Hauptaktionar erhélt die Erlése aus dem Verkauf von bis
zu 2.915.000 Bestehenden Aktien und etwaiger
Mehrzuteilungsaktien im Rahmen der Privatplatzierung.
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E.5

Name der Person/des
Unternehmens, die/das das
Wertpapier zum Verkauf
anbietet.

Lock-up-Vereinbarungen,
beteiligte Parteien und
Lock-up-Frist.

Die Mitglieder des Vorstands der Gesellschaft (der
.Vorstand”) haben ein finanzielles Interesse an der
Privatplatzierung, da der Wert ihrer Beteiligung an der
Gesellschaft nach der Durchflihrung der Privatplatzierung
von der Notierung der Aktien der Gesellschaft an der
Frankfurter Wertpapierborse beeinflusst werden konnte.

Entfallt. Es findet kein 6ffentliches Angebot statt.

Die Gesellschaft, der Hauptaktionar und jede Konsortialbank
haben am 12. Juli 2017 im Zusammenhang mit der
Privatplatzierung einen Ubernahmevertrag in Bezug auf das
Angebot und den Verkauf der  Angebotsaktien
(der ,Ubernahmevertrag”) abgeschlossen. In dem
Ubernahmevertrag hat sich die Gesellschaft gegenuber
jeder Konsortialbank dazu verpflichtet, dass die Gesellschaft,
ihr Vorstand und ihr Aufsichtsrat (der ,Aufsichtsrat”) fir
einen Zeitraum von 180 Tagen nach dem Tag der
Notierungsaufnahme der Aktien der Gesellschaft an der
Frankfurter Wertpapierbérse (derzeit fir den 20. Juli 2017
erwartet) Folgendes nicht ohne die vorherige schriftliche
Zustimmung der Joint Global Coordinators (die nur aus
wichtigem Grund verweigert oder zuriickgehalten werden
darf) unternehmen oder sich dazu verpflichten werden:

e eine Erhohung des Grundkapitals der Gesellschaft aus
genehmigtem Kapital anklindigen oder durchfiihren;

e einer Hauptversammlung eine Kapitalerhohung zur
Beschlussfassung vorschlagen;

e die Begebung von Wertpapieren, die in Aktien der
Gesellschaft wandelbar sind oder Optionsrechte auf
Aktien der Gesellschaft gewahren, ankindigen,
durchflhren oder vorschlagen;

e Transaktionen abschlieen oder Handlungen
durchflihren, die den in den vorstehenden Punkten
genannten wirtschaftlich ahnlich sind,

im Falle jedes der vorstehenden vier Punkte auRer soweit
dies ausdrtcklich in diesem Prospekt beschrieben ist.

In dem Ubernahmevertrag hat sich der Hauptaktionar dazu
verpflichtet, flr einen Zeitraum von 180 Tagen nach dem
Tag der Notierungsaufnahme der Aktien der Gesellschaft an
der Frankfurter Wertpapierborse (derzeit fir den 20. Juli
2017 erwartet) nicht ohne die vorherige schriftliche
Zustimmung der Joint Global Coordinators (die nur aus
wichtigem Grund verweigert oder zuriickgehalten werden
darf):

e Aktien der Gesellschaft direkt oder indirekt anzubieten,
zu verpfanden, zuzuteilen, zu vertreiben, zu verkaufen,
sich vertraglich zu deren Verkauf zu verpflichten, auf
diese Aktien bezogene Kaufoptionen oder vertragliche
Kaufverpflichtungen zu verkaufen, auf diese Aktien
bezogene Verkaufsoptionen zu erwerben, auf diese

S-48




Aktien bezogene Kaufoptionen, Kaufrechte oder
Bezugsrechte einzuraumen oder diese Aktien zu
Ubertragen oder in sonstiger Weise zu verauldern
(einschlief3lich der Ausgabe oder des Verkaufs von
Wertpapieren, die in Aktien der Gesellschaft
umtauschbar sind);

e direkt oder indirekt die Ankiindigung, Durchflihrung oder
Umsetzung einer Erhohung des Grundkapitals der
Gesellschaft oder eine direkte oder indirekte Platzierung
von Aktien der Gesellschaft zu veranlassen oder zu
genehmigen;

e einer Hauptversammlung eine  Erhdhung  des
Grundkapitals der Gesellschaft direkt oder indirekt zur
Beschlussfassung vorzuschlagen oder fur eine solche
vorgeschlagene Kapitalerhdhung zu stimmen;

e die Ankiindigung, Durchflihrung oder den Vorschlag fir
eine Ausgabe von Finanzinstrumenten, die in Aktien der
Gesellschaft wandelbare Optionen oder Optionsscheine
reprasentieren, zu veranlassen oder zu genehmigen;

e Transaktionen abzuschliefsen oder Handlungen
durchzufiihren, die den in den vorstehenden Punkten
genannten wirtschaftlich ahnlich sind, insbesondere
Swap- oder sonstige Vereinbarungen abzuschlieRen, mit
denen das wirtschaftliche Risiko des Eigentums an
Aktien der Gesellschaft teilweise oder vollstandig auf
Dritte Ubertragen wird, unabhangig davon, ob eine
solche Transaktion gegen Lieferung von Aktien der
Gesellschaft, gegen Barzahlung oder anderweitig zu
erflllen ist,

im Falle jedes der vorstehenden finf Punkte auRer zum
Zwecke der Privatplatzierung und im Falle jedes der
vorstehenden Punkte auRer soweit dies ausdrlcklich in
diesem Prospekt beschrieben ist.

Die vorstehenden Lock-up-Beschrankungen flr den
Hauptaktionér beschranken nicht (i) das Angebot, den
Verkauf und die Ubertragung von Aktien der Gesellschaft im
Rahmen eines Ubernahmeangebots fir die Aktien der
Gesellschaft  gemadR dem  Wertpapiererwerbs-  und
Ubernahmegesetz, (i) die auBerbérsliche Ubertragung von
Aktien der Gesellschaft durch den Hauptaktionar auf eines
seiner verbundenen Unternehmen und die Ubertragung von
Aktien der Gesellschaft durch einen bevollmachtigten
Ubertragungsempfanger (wie nachstehend definiert) auf
einen anderen bevollmachtigten Ubertragungsempfanger
und (iii) Zuteilungen oder Ausschittungen von Aktien der
Gesellschaft an direkte oder indirekte Anteilseigner oder
andere Inhaber von Wertpapieren des Hauptaktionérs oder
mit solchen Anteilseignern oder Wertpapierinhabern
verbundene Personen (zusammen mit den in (ii) genannten
verbundenen  Unternehmen die  “bevollméachtigten
Ubertragungsempfanger”), sofern in jedem der in (i) und
(i) vorstehend genannten Félle der jeweilige bevollmachtigte
Ubertragungsempfanger akzeptiert, an die vorstehenden
Lock-up-Beschrankungen gebunden zu sein, indem er eine
entsprechende Lock-up-Verpflichtungserklarung abgibt.
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E.6

E.7

Betrag und Prozentsatz der aus
dem Angebot resultierenden
unmittelbaren Verwasserung.

Schatzung der Ausgaben, die
dem Anleger vom Emittenten
in Rechnung gestellt werden.

Ungeachtet des Vorstehenden dirfen Aktien der
Gesellschaft, die  wirtschaftlich  Alexander  Kleinke
zurechenbar sind, von der Yellow Sky S.a r.l. auf die AKGK
GmbH Ubertragen werden, ohne dass die AKGK GmbH eine
Lock-up-Vereinbarung in Bezug auf diese Aktien abschliefsen
muss.

Entfallt. Es findet kein 6ffentliches Angebot statt.

Entfallt. Anlegern werden von der Gesellschaft oder den
Konsortialbanken im Zusammenhang mit ihrer Funktion als
Konsortialbanken keine Ausgaben in Rechnung gestellt.
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A. RISK FACTORS

An investment in the shares of JOST Werke AG (the “Company”, and, together with its consolidated
subsidiaries, “we”, “us”, “our”, “our Group”, “the Group”, the “JOST Group”, or "JOST") is subject
to a number of risks. Prospective investors should read the entire document and carefully consider the
following risks together with all the other information contained in this prospectus prior to making any
investment decision regarding the Company’s shares. The following risks, alone or together with additional
risks and uncertainties not currently known to us, or that we might currently deem immaterial, could
materially adversely affect our business, financial condition and results of operations. The market price of
the Company’s shares could fall if any or all of these risks were to materialize, in which case prospective
investors could lose all or part of their investment.

Prospective investors should carefully consider whether an investment in the Company's shares is suitable
for them in light of the risks described below, the other information in this prospectus and their personal
circumstances.

The order in which the following risks are presented is not an indication of the likelihood of these risks
actually materializing, their likely significance or degree, or the scope of any potential harm to our business,
financial condition, or results of operations that might result.

l. Risks RELATED TO OUR MARKETS
1. We are exposed to substantial risks associated with the performance of the global economy.

In general, demand for commercial vehicle products and services as well as for the industrial sectors is
cyclical and directly related to the development of the global economy. Therefore, our income and results of
operations have been, and will continue to be, influenced by the general state and the performance of the
global economy, which does not show clear directions. Even though most global stock markets have
recently reached record highs after the past turmoils, global industrial production levels remained almost
unchanged in 2016. There is no assurance that global stock markets will remain at current levels or rise. A
renewed downturn in the European, U.S. and global economies could cause demand in our relevant
markets to decline, which would have a material adverse effect on our business, financial condition and
results of operations.

In the recent past, global markets and economic conditions have been negatively affected by concerns
regarding the ability of certain EU member states and other countries to service their sovereign debt
obligations as well as to repay financial aid to the respective creditors. The economic stagnation in certain
countries in the Eurozone, including Cyprus, Greece, lItaly, Ireland, Spain and Portugal, in part due to the
effects of the sovereign debt crisis and austerity measures implemented to address the crisis in these
markets, has — together with the risk of contagion to other, more stable, countries, particularly Germany —
also raised a number of uncertainties regarding the stability and overall standing of the European Monetary
Union. Concerns that the Eurozone sovereign debt crisis could worsen may lead to the reintroduction of
national currencies in one or more Eurozone countries or, in extremely dire circumstances, the
abandonment of the euro. The departure or risk of departure from the euro by one or more Eurozone
countries, especially Greece, and/or the abandonment of the euro as a currency could have major negative
effects on both existing contractual relations and the fulfillment of obligations by us and/or our customers,
which would have a material adverse effect on our business, financial condition and results of operations.

Furthermore, the result of the United Kingdom's referendum to leave the EU and the subsequent initiation
of the legal process pursuant to Article 50 of the Lisbon Treaty that must end in two years’ time with the
United Kingdom leaving the EU, commonly referred to as (“Brexit”), may have significant, albeit
unpredictable consequences for the economies and financial markets in both the United Kingdom and the
EU and, thus, on our business. Regardless of the ultimate terms and date of an exit from the EU, the
referendum has created significant political, financial and macroeconomic turmoil and uncertainty. Brexit
could result in significant macroeconomic deterioration including, in particular, increased volatility of foreign
exchange markets, a further devaluation of the euro against other leading currencies and a decrease of the
gross domestic product in the EU. Any of these developments could have a severe adverse impact on the
economic situation and consumer climate in the EU, including Germany (for which the United Kingdom is
an important trade partner). Moreover, other EU countries could follow suit and also leave the EU in the
future, or threaten to leave unless certain concessions are made.

In addition, our presence in the People’'s Republic of China (“China”) exposes us to significant risks linked
to the Chinese economy. The Chinese government focuses heavily on investment to stimulate growth in,
among others, the Chinese automotive industry, and it cannot be ruled out that the same applies to the
truck and trailer industry. It is unclear, however, whether such moves to stimulate growth will be coupled
with increasingly strict regulation, which could have a material adverse effect on our expansion plans in
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China and could, in turn, have a material adverse effect on our business, financial condition and results of
operations. Furthermore, any Chinese financial sector regulations may have a material impact on the
economic climate in China.

The Brazilian economy and other emerging markets are, to varying degrees, influenced by political,
economic and market conditions in more industrialized countries, particularly the United States and the
Eurozone. In particular, changes in the U.S. central bank policy and resulting devaluations may lead to
significant economic volatility in emerging markets which could affect our ability to obtain financing at
favorable terms in such markets. The uncertain political situation in Brazil may have a material impact on the
economic climate in the region.

The realization of any of these risks could have a material adverse effect on our business, financial condition
and results of operations.

2.  Political, social or economic conditions and changes in countries in which we and our
customers operate could have an adverse impact on our business, financial condition and
results of operations.

In some of the countries in which we and our customers operate, in particular in emerging markets, the
general economic, political and legal environment is less stable than in Western Europe or North America.
In the event of sudden large or frequent increases in interest rates, the Company may not be able to reprice
its rates in time, which may negatively affect margins and overall revenue in the short term. Far-reaching
changes in the political, social and economic environment of such countries cannot be ruled out, including
changes to monetary policies or substantial changes to exchange rates or interest rates. Our international
operations and those of our customers are, therefore, exposed to a number of factors, over which we and
our customers have little to no control. These factors include, but are not limited to, the following:

e political, social, economic, financial or market-related instability or volatility;

e foreign currency control regulations and other regulations or government interventions or the negative
impacts related to exchange rates, foreign currencies and taxation;

e restrictions on capital transfer;

e absence of an independent and experienced judiciary and inability to enforce contracts, as well as
corruption;

e reimbursement rates and services covered by government reimbursement programs;
e trade restrictions and sanctions regimes; and
e restrictions on repatriation of earnings.

In addition, operating in emerging markets presents risks that underdeveloped infrastructure will increase
our production costs, a lack of qualified management or adequately trained personnel will hinder our
production, or legal authorities will impose trade restrictions or fail to adequately protect intellectual
property. Legal, regulatory, and tax authorities in emerging markets may also impose additional liabilities
upon us or hinder our ability to produce and sell our products.

Any material deterioration in any of the factors named above, in particular any material deterioration of the
economic situation in one or more of the countries in which we operate, such as the economic downturn in
Russia as a result of the decline in the oil and gas prices as well as the sanctions imposed in 2014 by the
United States and the EU due to the ongoing Ukraine crisis, the economic downturn in Brazil as a result of
bad economic policies, low investment rates and high inflation or the global downturn in the mining sector
caused by a decline in commodity prices, could have a material adverse effect on our business, financial
condition and results of operations.

3. We are subject to material location and country-specific risks.

We operate 17 production facilities (including the production facility of our Brazilian joint venture, in which
we held an equity interest of 49% as of December 31, 2016 (the "Brazilian JV Company”)) in
13 countries across five continents. As an internationally operating group, we are subject to material
location and country-specific risks, such as logistical risks, risks related to international deliveries, risks of
order processing and fulfillment and risks arising from different legal and tax systems as well as suddenly
introduced import restrictions and import duties, especially with respect to Russia.

In several countries in which we operate or plan to expand operations, we are exposed to political
uncertainties and risks, including the risk of political unrest, war and terrorist attacks. For example, we
currently plan to establish production capabilities in Turkey, where political risks are currently difficult to
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assess and the political developments in the aftermath of the attempted coup in 2016 including significant
tension between Turkey, inter alia, member states of the EU may adversely affect trade flows and the
Turkish economy. Other political and economic uncertainties and challenges, such as the continuing
conflicts in Syria and the Middle East, potential terrorist attacks, closures of national borders, high
integration costs resulting from the continued migration of refugees into some EU countries, high private
and public debt levels, low public investments, high long-term unemployment have affected and may, inter
alia, continue to affect business confidence. In addition, some countries may lack a certain infrastructure
which may give rise to logistical risks. Furthermore, there is a risk that we may lose some or all of our
investments in buildings and production facilities due to political unrest, war or natural disasters in the
countries in which we operate or in neighboring countries. Should such events occur, the production
capacities of larger production facilities with several hundreds of employees could not be replaced at short
notice. This could impair our ability to fulfill our obligations to our customers, cause our customers to
temporarily suspend production and result in substantial claims for damages against our Group.

Furthermore, the rise of populist parties and/or increasingly protectionist measures by governments in
several countries within and outside the EU may negatively affect the global economy and restrict
international trade flows, all of which could adversely affect our operations and sales. Consequently, such
social, political and economic uncertainties and challenges may lead to a substantial decrease in demand for
our products. There is also uncertainty with respect to relations between the United States and other
economic areas following the presidential election in the United States, in particular, relating to an increase
in tax rates following the adoption of a comprehensive U.S. tax reform as this has been stated to be a
priority by the current U.S. administration.

In addition, when we commence operations in a new country, we must comply with that country’s legal
system, which may differ significantly from the legal systems which we are currently accustomed to.
Therefore, we may be unable to obtain licenses and permits required for the operation of our sites in the
new countries or such licenses and permits may be revoked. As a result, there is a risk that the production
sites in a new country will be unable to commence operations or to continue operations for a certain period
or will have to be closed.

The realization of any of these risks could have a material adverse effect on our business, financial condition
and results of operations.

4. We operate in a cyclical industry and our business could be adversely impacted by periodic
downturns in target markets, in particular within the commercial vehicle industry, and our
production capacities may not meet the actual demand for our products.

With our large product range applicable to commercial vehicles and trailers, we sell products to truck and
trailer original equipment manufacturers (“OEMs") and independent wholesalers worldwide. Sales to our
customers in these industries and markets are cyclical and depend, among other things, on general
economic conditions, on fiscal policies, infrastructure programs, the development of total weight
transported as compared to the total kilometers travelled, the modal split between road transportation of
goods and other transport methods, fuel prices or general consumer behavior and customer demand in
certain countries or industry sectors. Due to this wide variety of factors influencing the truck and trailer
industry in both our more mature and our emerging markets, the demand for our products is characterized
by significant cyclicality and periodic downturns; for example the U.S. heavy duty truck market experienced
a continued decline in the first quarter of 2017. In addition, OEMs generally do not commit to purchasing
minimum quantities from their suppliers. These uncertainties make it difficult for us to accurately estimate
the necessary level of production capacity or reliably predict our future working capital requirements.

Market developments and industry overcapacity may lead to underutilization of our production facilities,
which may result in idle capacity costs, write-offs of inventories and losses on products due to falling
average sale prices. Fluctuations in the rate at which industry capacity grows relative to the growth rate in
demand for our products may in the future put pressure on our average sale prices and negatively affect our
results of operations. On the other hand, during periods of increased demand, we may not have sufficient
capacity to meet customer orders. If we are unable to meet rapidly increasing customer demand, we may
lose orders from our customers, resulting in a loss of overall market share. Increasing production capacity
may require us to invest in our production facilities and such investments may amortize only over time or
not at all. In addition, we may not be able to meet the demands of our customers due to capacity shortages
or production shortfalls.

The realization of any of these risks could have a material adverse effect on our business, financial condition
and results of operations.



5.  The industry in which we operate is characterized by intense competition, which could reduce
our sales or put continued pressure on our sales prices.

The markets in which we operate are competitive and can be characterized by changing market
penetration, increased price competition, and the development and introduction of new products, product
designs and technologies by significant existing and new competitors. We compete primarily on the basis
of quality and service to our customers, timeliness of delivery, design and price as well as the ability to
provide engineering support and aftermarket services on a global basis. Should we fail to secure the quality
of our products and the reliability of our supply in the future, then our customers could decide to procure
products from our competitors.

We compete with other international suppliers and, to a lesser extent, regional companies. Increasing
pricing-pressure in a more competitive market environment, combined with increased requirements
concerning product performance and enhanced functionalities require us to offset price reductions with
improved operating efficiencies and the realization of synergies. Should we not be able to achieve such
operating efficiencies and synergies, price reductions would adversely impact our profit margins.

Furthermore, establishing a strong position in emerging markets is one of the key components of our global
growth strategy. While the commercial vehicle supply market in Asia is already highly competitive, as the
size of such markets (in particular in China) continues to increase, additional competitors may seek to enter
such markets with the effect of further increasing competition. Also, new competitors from emerging
markets may seek to enter more mature markets in which we operate. Increased competition can lead to
price reductions, reduced margins and our inability to increase or maintain our current market share. If we
are unable to compete successfully in our key markets, our sales and market shares in such markets could
decrease.

The realization of any of these risks could have a material adverse effect on our business, financial condition
and results of operations.

6. Consolidation of our competitors or an oversupply in the market may adversely affect our
business, financial condition and results of operations.

Any consolidation of our competitors could enhance their product offerings and financial resources, further
strengthening their competitive position relative to ours. Such changes in the competitive landscape could
potentially reduce our market share. In addition, such industry consolidation could lead to declining sales
volumes and prices for our products and services.

Additionally, supply in the markets in which we operate is driven by our own manufacturing capacity and
that of our competitors. Typically, capacity is added in periods when current or expected future demand is
strong and margins are, or are expected to be, attractive. Additional supply from new capacity at times
where there is insufficient dem